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Incrementos consistentes de margem EBITDA, atingindo 13,8% no 4T06, 19.02.07 b
consolidam patamar sustentavel de geracdo de caixa e a perspectiva de Portugués: 11:00 de Brasilia

um novo ciclo de crescimento rentavel (08:00 de NY)
Inglés: 15:00 de Brasilia

(12:00 de NY)

Sao Paulo, 14 de fevereiro de 2007 — A Suzano Petroquimica S.A. (a “Companhia”)

< Area de Relagdes com
(BOVESPA: SZPQ4; LATIBEX: XSUPT), lider latino-americana na producéo de polipropileno Investidores:f 55 11 3583-

e com gestdo compartiihada em empresas de relevancia no setor petroquimico - Rio 5827/5856/5887/5886
Polimeros S.A. e Petroflex Industria e Comércio S.A., bem como participagdo na
Petroquimica Unido S.A. (PQU), divulga hoje os resultados do quarto trimestre (4T06) e de
2006.

szpq_ri@suzano.com.br
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Expressiva recuperacao da geracao de caixa da Suzano Petroquimica no 22 iy ok
semestre

A geracao operacional de caixa da Suzano Petroquimica medida pelo critério EBITDA alcancou R$ . Latibex
155,9 milhdes em 2006, sendo que 80% desse total foram obtidos no 22 semestre do ano. O E—
EBITDA apresentou importante trajetéria de recuperagéo a partir do 3T06, atingindo no quarto -

trimestre o melhor resultado do ano, de R$ 65,2 milhdes, superando o préprio 3T06, que havia sido 'tag

o melhor trimestre desde o 4T04. e de Agdes com g Abng Dlferencato

Essa forte recuperagao na geragao de caixa da Companhia foi baseada na estratégia de privilegiar % o
a rentabilidade em nossas transagbes comerciais, focando em resinas mais especializadas, com iﬁgw
performance diferenciada e de maior valor agregado. Esse movimento foi possivel gracas a N %
recomposicao dos pregos domésticos, propiciada pela retomada da demanda local a partir do 3T06

e respaldada por um cenario internacional positivo, tanto em termos de precos quanto de demanda

por resinas. IBIr™ st
A Suzano Petroquimica cumpriu assim a posi¢do assumida com o mercado e seus acionistas de e
recuperar a fraca performance do 1° semestre do ano, apoiada pela recuperagéao dos pregos locais R H IS E
e também por custos de matéria-prima um pouco mais estaveis. 2520 ﬂ% i

A [ndice de

Sustentabilidade Empresarial

Movimento de forte recuperacao das margens EBITDA durante o ano

A margem EBITDA da Controladora se elevou em 10,7 p.p. durante o ano de 2006, passando de
3,1% no 1T06 para 13,8% no 4T06. A melhora do desempenho foi resultado da recuperagdo dos
precos de venda, iniciada no 3T06 e consolidada no 4T06, aliada a conjuntura de recuo nos pregos
das matérias-primas no final de 2006, que sofreram fortes aumentos durante o ano como
consequéncia da evolugao de alta no preco do petréleo.

“RE M1 AD P
Seguindo a evolugdo da Controladora, verificou-se uma importante recuperacdo também da

margem EBITDA consolidada durante o ano, que passou de 3,1% no 1T06 para 14,5% no 4T06,

contando para tanto com a contribuicéo positiva da Riopol a partir do 3T06.

www.suzanopetroquimica.com.br
szpg_ri@suzano.com.br
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Processo de expressiva desalavancagem em andamento

Com o cenario adverso experimentado pela industria petroquimica no 1S06, que promoveu uma forte redugéo na
geracao de caixa da Companhia em momento de maior endividamento apds a aquisi¢ao da Polibrasil, o indice de
Divida Liquida/(EBITDA+Dividendos) da Controladora atingiu 7,1 vezes em junho de 2006. Com a forte
recuperacao da geracdo de caixa da Companhia a partir do 3T06, essa relagdo iniciou uma trajetéria de queda
acentuada, chegando a 5,5 vezes no fechamento de 2006.

Analogamente, a alavancagem consolidada também apresentou uma forte trajetéria de recuo, contando também
com a contribuicdo positiva de EBITDA da Riopol a partir do 3T06. Apéds atingir o maximo de 13,2 vezes em junho
de 2006, a relagéo Divida Liquida/EBITDA consolidada recuou para 8,1 vezes ao final de 2006. O processo de
desalavancagem no consolidado também devera evoluir com ritmo forte em 2007, uma vez que o EBITDA da
Riopol deverd consolidar-se em patamares bem superiores nesse ano e por um exercicio completo, uma vez que
em 2006 englobou apenas o periodo entre abril e dezembro.

12 ano de operacao da Riopol

Em abril de 2006, ap6s a sua fase pré-operacional, a Riopol assumiu a opera¢do de seu complexo industrial e
iniciou sua producao prépria de polietilenos, evoluindo a partir de entdo na sua curva de aprendizado operacional e
de penetragdo no mercado.

Durante o ano, a Riopol obteve importantes avangos de produg¢do e de mercado, operando a uma taxa média de
utilizagao de 78,5% da capacidade e conquistando, ja em seu primeiro ano, cerca de 20% das vendas domésticas
de PEBDL e de PEAD, indicando seu rapido estabelecimento no mercado.

A Riopol representava, ao final de 2006, cerca de 17% da receita liquida consolidada da Companhia.

Alienacao da participacao na Politeno

A Suzano Petroquimica, juntamente com os demais acionistas da Politeno, venderam suas respectivas
participagdes para a Braskem, em abril de 2006.

De acordo com contrato de venda firmado, a SPQ Investimentos e Participacdes, nossa controlada e entdo
acionista da Politeno, recebeu um pagamento inicial de US$ 60,6 milhdes, sendo que o valor final de venda do
ativo sera apurado mediante uma férmula baseada unicamente no spread de polietilienos no mercado doméstico,
apurado entre a venda e os 18 meses consecutivos.

O critério de contabilizagdo adotado pela Suzano Petrogquimica considera o contrato de venda da Politeno como
um instrumento financeiro hibrido, sendo tratado por isso como um derivativo e registrado nos livros contdbeis pelo
seu valor justo. A contabilizagao do contrato em 2006 levou em consideragéo o valor apurado do spread realizado,
combinado com a projecdo de spreads esperados para os meses subseqlentes, a fim de calcular o valor justo do
contrato de venda da Politeno. Esse procedimento contébil gerou um impacto positivo de R$ 64,4 milhdes na
equivaléncia patrimonial da Controladora.

Adicionalmente, na transacdo a Companhia promoveu uma permuta de 75.669.544 acdes de emissao da Norquisa,
detidas por sua controlada Polipropileno Participagdes, por 2.129.324 ag¢des de emissdo da Braskem detidas pela
Odebrecht, controlador da Braskem. A SPQ atualmente detém a propriedade das a¢des da Braskem.

Suzano Petroquimica avanca no seu modelo de Governanga Corporativa

Em 2006, a Companhia deu importantes passos no aprimoramento de suas praticas de governanga corporativa.
Entre as principais realizagées do ano, destacamos o langamento do Cédigo de Conduta, a criagdo de novos
Comités do Conselho de Administracdo e a nomeacgado da nova Diretoria. Como primeiros atos, a nova Diretoria
ajustou o organograma funcional da Companhia, revisou a estrutura dos Comités da Diretoria, foruns de
coordenacao gerencial com foco em resultados, e criou os Grupos de Trabalho, times multifuncionais permanentes,
vinculados diretamente a Diretoria e focados na gestao por processos. Com isso, a Companhia estabeleceu uma
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estrutura mais eficiente, alinhada com sua visdo de negécios e capacitada para atingir os seus objetivos
estratégicos. Além disso, aderimos a importantes a compromissos voluntarios, como o Pacto Global e o Pacto
Empresarial pela Integridade e Contra a Corrupgao do Instituto Ethos.

Suzano Petroquimica integra o indice de Sustentabilidade Empresarial (ISE)

A Suzano Petroquimica passou a integrar, a partir de dezembro de 2006, a nova carteira do Indice de
Sustentabilidade Empresarial da Bovespa — ISE. A Companhia tem trabalhado com afinco no caminho do
desenvolvimento sustentavel, envolvendo ac¢des nas dimensdes ambiental, social € de governancga corporativa.

Caracteristicas Especiais desta Divulgacao de Resultados:

Com a assungéo do controle integral da Polibrasil em 1 de setembro de 2005, e sua posterior incorporagdo pela Suzano
Petroquimica em 30 de novembro daquele ano, e ainda com a venda da participagdo de 33,9% no capital total da Politeno em 4
de abril de 2006, a Companhia decidiu discutir seus resultados em bases pro forma, visando permitir uma melhor analise do
negocio agora detido pela Suzano Petroquimica e assegurar melhores comparagdo com periodos anteriores e estimativa de
resultados futuros. Assim, as informagdes operacionais e financeiras da Companhia, exceto onde estiver indicado o contrario,
sao apresentadas com base em numeros consolidados pro forma, considerando 100% de participagdo na Polibrasil e retirando
a participagdo na Politeno em todos os periodos citados, e em Reais. Os dados contdbeis regulares estdo disponiveis na
Comissao de Valores Mobiliarios.

(1) A andlise do resultado da Suzano Petroquimica Controladora pro forma reflete integralmente o desempenho do negécio de
polipropileno anteriormente conduzido pela Polibrasil e hoje realizado pela prépria Companhia, além das atividades que esta ja
executava no passado (monitoramento das participa¢cdes em empresas controladas em conjunto).

(2) A analise do resultado da Suzano Petroquimica Consolidado pro forma considera a Controladora conforme descrito no item
(1), consolidando proporcionalmente a participagdo que a Companhia detém nas suas controladas em conjunto Riopol (33,33%)
e Petroflex (20,12%). O desempenho das empresas em que a Suzano Petroquimica detém controle compartilhado esta descrito
na andlise da Suzano Petroquimica Consolidado. Além disso, ndo considera o resultado relativo a consolidagédo da Politeno,
que foi alienada em abril de 2006. Desta forma, o resultado pro forma divulgado desde o 3T05 difere do resultado pro forma que
passou a ser divulgado a partir do 2T06.

(3) Até 1° de setembro de 2005, as demonstracdes financeiras da Polibrasil refletiam o resultado das operagdes de compostos
de polipropileno, que naquela data foram alienadas para a Basell. Para ajustes em periodos passados, visando refinar as
projegdes, indicamos que, nos anos de 2003 a 2005, o volume de vendas de compostos de polipropileno representou
aproximadamente 5% do volume total de vendas da Polibrasil, enquanto a receita liquida oriunda dessas vendas foi
equivalente, em média, a 8% do faturamento liquido da entao Polibrasil.

Todas as comparagdes realizadas sao relativas aos mesmos periodos de 2005 (4T05 ou 2005), exceto quando especificado de
outra forma.
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Mensagem da Administracao

O exercicio de 2006 representou 0 nosso primeiro ano-calendario completo como empresa com operagdes proprias, lider no
mercado latino-americano de polipropileno e segunda maior produtora de resinas termoplasticas do Brasil. Nesta nova
realidade, demos importantes passos na evolugdo das nossas estruturas de gestdo e de governanga corporativa, no
fortalecimento das atividades operacionais e na implementagao de praticas alinhadas ao desenvolvimento sustentavel.

O foco no aprimoramento das nossas praticas de governanga corporativa foi uma das principais ténicas do ano. O Conselho de
Administracdo estabeleceu o seu Regimento Interno e criou os Comités de Auditoria e de Gestdo, ampliando também o escopo
do Comité de Estratégia para de Sustentabilidade e Estratégia, todos subordinados ao Conselho. Em junho, o Grupo Suzano
langou o seu Codigo de Conduta, aplicavel a todas as suas empresas e baseado nos principios éticos que direcionam suas
atividades: integridade, equidade, transparéncia, reconhecimento profissional, governanga corporativa e desenvolvimento
sustentavel. Em setembro foi nomeada a nova Diretoria, que como primeiros atos ajustou o organograma funcional da
Companhia, revisou a estrutura dos Comités da Diretoria, féruns de coordenacéo gerencial com foco em resultados, e criou os
Grupos de Trabalho, times multifuncionais permanentes, vinculados diretamente a Diretoria e focados na gestao por processos.
Com isso, alcangamos uma estrutura mais eficiente, alinhada com a nossa visdo de negécios e capacitada para atingir os
nossos objetivos estratégicos.

A governanca corporativa e a sustentabilidade foram eleitas como diretrizes méaximas do nosso posicionamento empresarial no
nosso ciclo anual de planejamento estratégico. A orientacdo dos negdcios pelos preceitos da sustentabilidade foi incorporada
em nossa Visao 2015, tendo ja sido materializadas as primeiras evolugdes desse novo olhar da nossa Companhia. Os esforgos
que empreendemos no caminho do desenvolvimento sustentavel viabilizou a inclusdo das nossas agGes preferenciais na
carteira 2006 do Indice de Sustentabilidade Empresarial (ISE) da Bovespa.

Nossa estratégia é focar nos negdcios de polipropileno e polietileno, privilegiando novos investimentos na regido Sudeste,
responsavel por mais de 60% do consumo no Brasil e onde hoje ja se localiza 82% de nossa capacidade instalada de produgao
de polipropileno, que se elevara para 86% com a conclusio do nosso plano de expansao.

Nossa lideranga no mercado de polipropileno sera assegurada por meio da expansdo de 40% da nossa capacidade de
produgéo, cuja primeira fase foi cumprida em julho de 2006 ao adicionarmos 60 mil toneladas/ano a unidade de Maua (SP),
elevando sua capacidade para 360 mil toneladas/ano. Até o final de 2007 ampliaremos a capacidade de Duque de Caxias (RJ)
para 300 mil toneladas/ano e, ao concluirmos a segunda etapa da expansao de Maua para 450 mil toneladas/ano, no segundo
trimestre de 2008, atingiremos 875 mil toneladas/ano de capacidade de produgéo de polipropileno.

No tocante ao polietileno, definimos a Riopol como nossa plataforma de atuacéo e crescimento, dada sua aderéncia com nossa
estratégia de longo prazo. A empresa, localizada em Duque de Caxias (RJ), iniciou sua fase operacional em 2006, sendo a
primeira petroquimica brasileira totalmente integrada e que utiliza fragdes de gas natural como matéria-prima para a producéo
de polietileno. Neste contexto, em abril de 2006 alienamos nossa participagéo na Politeno, empresa produtora de polietileno que
nao era considerada foco para a nossa Companhia. Esse movimento representou também mais um passo importante na
reorganizagao da industria petroquimica brasileira.

O ano de 2006 foi extremamente desafiador, em especial o primeiro semestre, em fungio dos precos elevados de matérias-
primas, da demanda por resinas ainda fraca e o Real apreciado, que aumentou a competitividade das importagdes de resinas e
de produtos acabados e impactou negativamente 0s nossos precos em reais, os quais guardam relagdo com as cotacdes
internacionais em dodlares. Esse cenario refletiu-se fortemente em nossos resultados no primeiro semestre e na cotagdo da
nossa acao preferencial SZPQ4, que se desvalorizou 29,1% naquele periodo. Para reverter esse quadro, implementamos um
forte plano de recuperacao de resultados, que se baseou principalmente em um intenso programa de contengéo de gastos e em
uma politica comercial que privilegiou rentabilidade a despeito de volumes de venda. Essas iniciativas nos permitiram recuperar
expressivamente 0 nosso resultado no segundo semestre, e nossa agao se valorizou 16,3% nesse periodo. Ainda assim,
funcdo da forte depreciagdo da cotagdo no primeiro semestre, nossa agao preferencial ainda apresentou uma desvalorizagéo de
17,6% no ano.

Acreditamos que a recuperagao dos negécios, experimentada no segundo semestre de 2006, perdure em 2007 e 2008. Dado o
balango equilibrado entre oferta e demanda de resinas plasticas no Brasil e no mundo neste periodo, a demanda aquecida e a
expectativa de que nao ocorrerdo novas escaladas vigorosas nos pre¢os do petr6leo, o panorama conjuntural podera mostrar-
se favoravel no biénio que se inicia.

Esse cenario positivo potencializa as oportunidades no mercado petroquimico brasileiro, em especial se for conjugado com o
esperado crescimento econémico em niveis compativeis com a capacidade e as necessidades do nosso Pais. Se contarmos
com uma conjuntura de taxa de juros real mais baixa, taxas de cambio compativeis com os fundamentos da economia,
desoneragdo da cadeia produtiva nacional e maior poder aquisitivo da populagdo, teremos um ambiente extremamente
promissor para 0 nosso negocio.

A Administragéo
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Cenario Setorial e Contexto Economico

O ano de 2006, para o setor petroquimico, pode ser dividido em duas fases distintas: (i) o primeiro semestre,
quando houve uma forte queda da rentabilidade das empresas produtoras de resinas termoplésticas, uma vez que
0s pregos das suas matérias-primas sofreram um rapido aumento, seguindo a trajetéria das cotagbes do petrdleo,
em uma conjuntura de valorizagdo do Real aliada a uma demanda doméstica por resinas aquém da esperada, que
dificultaram o aumento pari-passu dos precos de venda; (ii) o segundo semestre do ano, quando comecgou a ser
materializada a recuperacéo da rentabilidade do setor, gracas ao repasse para os pregos das resinas de parte do
aumento de custo das matérias-primas, suportado pela recuperacdo da demanda nacional e em linha com o
movimento que ja estava acontecendo no mercado internacional desde abril, tendo se verificado ainda um cenario
de precos de matérias-primas mais estabilizados no periodo que apresentaram inclusive recuo no final do ano.

Em relagdo as matérias-primas usadas na industria petroguimica, o ano de 2006 foi marcado por uma escalada dos
custos da nafta, eteno e propeno, cujos precos médios aumentaram durante o ano cerca de 20%, 17% e 15%,
respectivamente, acompanhando o movimento de subida do petréleo ao longo dos primeiros nove meses do ano,
ainda que de forma mais lenta e em menor amplitude. No ano, o petréleo chegou a atingir a maxima de US$ 78 por
barril, no més de agosto, enquanto a nafta chegou a ser cotada em cerca de US$ 640 por tonelada, também no
mesmo periodo. No entanto, a partir de setembro, observou-se um rapido recuo nas cotagdes do petréleo e da
nafta, fechando 2006 cotados a US$ 61 por barrii e US$ 545 por tonelada, indicando um recuo de
aproximadamente 20% e 15%, respectivamente, em relagdo aos precos recordes registrados no més de agosto.

As matérias-primas petroquimicas derivadas do gas natural também apresentaram elevacao de precos em 2006
quando comparado com 2005. O etano e o propano Mont Belvieu, base EUA, aumentaram 4,8% e 11,0%,
respectivamente, ainda que o prego médio do gas natural nos EUA tenha apresentado recuo de 26,5% entre esses
mesmos periodos.

O panorama mundial de consumo de resinas foi bastante positivo durante o ano de 2006. O crescimento da
economia e do consumo de resinas, principalmente na Asia e Estados Unidos, permitiu que a alta nos pregos dos
insumos da cadeia petroquimica fosse rapidamente repassada para o pre¢o das resinas no mercado internacional.

O mercado brasileiro de resinas, a partir de meados de 2006, depois de um primeiro semestre de desempenho
abaixo do esperado, comegou a mostrar sinais de recuperagdo. O crescimento da demanda doméstica,
principalmente com as vendas sazonalmente mais fortes no 32 trimestre, aliada a um cenario de elevadas cotagdes
internacionais das resinas, comegou a impulsionar a recuperagdo dos pregos domésticos, superando a pressao
que o Real apreciado impunha sobre os pregos das resinas denominados na moeda local e possibilitando, assim, a
recomposicao também dos precos domésticos das resinas.

O mercado doméstico de resinas termoplasticas em 2006 cresceu 9,6% em relagdo a 2005. O polipropileno,
confirmando ser a resina com a maior taxa de crescimento, apresentou um aumento do consumo doméstico
superior ao grupo de resinas, de 12,5% no mesmo periodo. As vendas domésticas de polietileno em 2006
apresentaram um crescimento de 8,1% em relagdo a 2005, com destaque para o polietileno de baixa densidade
linear.

Desta forma, a retomada do mercado brasileiro de resinas no 2S06 possibilitou que parte da rentabilidade perdida
no 1S06 fosse recuperada, com apoio do cenario internacional favoravel e confirmando a capacidade da industria
de superar periodos adversos de mercado.
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Milhares

Em mil toneladas

T 57% gan A producao de polipropileno da Suzano Petroquimica no 4T06 foi de

133,3 mil toneladas, acumulando 544,1 mil toneladas em 2006, com
uma taxa de ocupacdo média da capacidade instalada de 77,8% no
4706 e de 83,3% no ano, considerando a nova capacidade de
producgéo de 685 mil toneladas por ano a partir de 11 de julho.

Desta forma, a produc¢éo no 4T06 foi 8,9% menor que a registrada no

-8,9%
146

3T06, como resultado da realizagdo de testes para melhorar a
eficiéncia das plantas e qualidade dos produtos e também para
adequar o volume de producdo a menor demanda do trimestre,
ajustando também o nivel de estoques. Quando comparado com o
4T05, o volume de resinas de polipropileno produzido foi 3,3% menor.

A produgcdo de polipropileno acumulada no ano, de 544,1 mil

4705 3706 4T06 2005 2006 toneladas, foi Taxa de utilizag&o da capacidade instalada (%)
* até o 3T05 incluia a produgdo de compostos, com capacidade de 1 ,4°/o menor
25 mil toneladas/ ano que a 88.2% 56.3% 89,7%
produgdo registrada em 2005. Se contarmos a produgéo _ 77.8% 83,:3%
total em 2005, incluindo compostos de polipropileno até ’
setembro de 2005, a produgdo acumulada neste ano foi
5,7% menor.
Em 2006 foram realizadas paradas programadas na
unidade de Maud, para realizagdo do aumento de
capacidade de produgdo, e em Duque de Caxias, para
troca do sistema catalitico da unidade, além de testes de
novos catalisadores em Camacari, trocas essas com
vistas a aumentar a competitividade das plantas e a
qualidade de seus produtos. 4705 3T06 4706 2005 2006

*considera a capacidade de producéo de 685 mil ton/ano a partir de 11/07/06

A Companhia pretende, no ano de 2007, operar as suas
plantas em niveis de utilizacdo de capacidade préximos de 90%.

2% . Aproveitando o cenario internacional aquecido e também as boas
M condi¢cdes de demanda local, as vendas totais de polipropileno da
Companhia no 4T06 totalizaram 135,0 mil toneladas, volume 6,2%
acima do realizado no 4T05, porém 9,9% menor que o realizado
no 3T06, comportamento normal das vendas em funcdo da
sazonalidade do setor, geralmente mais aquecido no terceiro
trimestre. Em 2006, o volume vendido de polipropileno foi de 556,8

mil toneladas, 7,2% maior que o volume comercializado em 2005,

Lo 1 em funcado tanto do aumento das vendas domésticas quanto do

I — maior volume exportado. Se considerarmos as vendas de
102

+16,0%
/

9 9%

221 compostos de polipropileno até setembro de 2005, as vendas
totais em 2006 aumentaram 2,2% em relagdo a 2005.

As vendas no mercado doméstico totalizaram 102,1 mil toneladas

4705 3706 4706 2005 2006 N0 4T06, volume 12,1% menor que o comercializado no 3T06, em
B Vendas Domésticas B Exportacdes decorréncia da redugdo sazonal das vendas. Este recuo foi, no
entanto, menor do que a retragéo de 14,8% registrada no consumo

* até o 3T05 incluia a venda de compostos de polipropileno
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doméstico entre os periodos. Em comparagao ao 4T05, as vendas domésticas cresceram 2,4%, capturando parte
do crescimento de 4,1% nas vendas dos produtores locais no mercado doméstico entre os trimestres. As vendas
domésticas de polipropileno acumuladas no ano totalizaram 435,5 mil toneladas, volume este 4,9% superior ao
realizado em 2005, enquanto o consumo brasileiro cresceu 12,5% em relagdo a 2005, segundo dados preliminares
da Abiquim/Coplast. As vendas internas da Companhia ndo acompanharam o crescimento do mercado brasileiro
nas mesmas propor¢des em funcao da estratégia adotada de privilegiar rentabilidade a despeito da realizagdo de
menores volumes de venda. Se consideradas as vendas de compostos em 2005, as vendas domésticas
registradas em 2005 foram 1,1% menores. Em 2006, os setores de maior destaque nas vendas da Companhia
foram o de embalagens para a industria alimenticia e de cosméticos, o setor de bens de consumo, automobilistico
e eletroeletrénico.

As exportacdes do 4T06 totalizaram 32,8 mil toneladas, ou 24,3% do total de polipropileno vendido no periodo,
volume em linha com o comercializado no 3T06, reiterando a forte demanda internacional e as boas oportunidades
comerciais apresentadas. O destaque neste trimestre foi o forte volume exportado para a Africa, que apresentou
neste periodo pregcos muito atrativos, além de condigbes de fretes competitivas. As exportagdes em 2006 foram
16,0% maiores que as de 2005, atingindo 121,4 mil toneladas ou 21,8% do total das vendas da Companhia, mais
uma vez como forma de capturar os
altos pregos vigentes no mercado
internacional em 2006. No ano, a
América do Sul manteve-se como o

Destino das Exportagdes 2006 Destino das Exportagdes 4T06

Europa
7%

Outros

América do Europa

América do

Sul
40%

Sul
21%

Outros
6%

N

9%

1% principal destino das exportagbes da

Companhia, com uma parcela de 40%

do total exportado, destacando-se,
porém, o crescimento no volume
exportado para Africa, que representou
35% do volume exportado. A
Companhia continua com a sua politica
de dar especial atengao as suas vendas
na América Latina, principal mercado de
suas exportagoes.

Asia
12%

Africa

35% 44%

Precos de Venda

A retomada da demanda local no 2506 e os pregos elevados no mercado internacional contribuiram para a
manutencgao, até o final do ano, dos patamares de precos domésticos alcangados no 3T06, ainda que no 4T06 os
precos internacionais tenham recuado seguindo o comportamento a cotacdo do petréleo. Como as principais
matérias-primas petroquimicas apresentaram comportamento mais estavel no final do ano, a inddstria conseguiu
recuperar parte da rentabilidade perdida com os fortes aumentos ocorridos no inicio do ano, ainda que o cenario
cambial tenha se mantido desfavoravel para o setor.

Especificamente para a Suzano Petroquimica, com a
manutengdo da  estratégia de  priorizar a
comercializacdo de resinas de maior valor agregado,
verificou-se um avango ainda maior na recomposi¢ao
de precos da Companhia. A receita liquida média
unitaria auferida no mercado doméstico no 4TO06,
expressa em Reais, cresceu 6,7% em relagao a receita
liquida média unitaria do 3T06, e foi 11,5% maior que a
do 4T05, em fungdo da manutencdo de precos nos
patamares atingidos no final do terceiro trimestre. Se
medida em Délares, o aumento foi ainda maior, de
7,4% e de 17,7% em comparagdo ao 3T06 e 4T05,
respectivamente.

Evolucao do Preco de PP (US$/ton)

130 - (base ICIS-LOR)

118

_—
// 109

K/—\%

80 T T T T

4705 1T06 2T06 3T06
PP Asia = SZPQ - Rec. Liquida/ton M|
= PP EUA Export = Europa Doméstico

120 -

110

100 -

90 -

indice 1T05 = 100

4T06
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O mercado internacional permaneceu com demanda aquecida durante o 4T06, possibilitando que o recuo dos
precos das resinas fosse bem mais suave do que a reducao observada no pregco das matérias-primas. No mercado
asiatico, por exemplo, o preco médio do polipropileno no trimestre, segundo a publicacdo ICIS-
LOR, ficou em cerca de US$1.250/t, e o preco norte-americano de exportagdo em aproximadamente US$ 1.150/,
apresentando um recuo de apenas 7% e 10% em relagdo a média praticada no trimestre anterior, enquanto a
reducdo da nafta no periodo foi de cerca de 16%. Desta forma, as exportagbes da Suzano Petroquimica puderam
se beneficiar deste bom momento de mercado, com a demanda internacional aquecida e os pre¢os internacionais
ainda em patamares bastante atrativos.

Receita Operacional Liquida

A receita liquida contabilizada no 4T06 montou a R$ 473,5 milhdes, 6,7% menor que no 3T06, efeito da reducdo de
9,9% no volume vendido, compensada parcialmente pelo aumento da receita liquida unitaria em 3,5%, efeito da
manutengdo dos precos nos mesmos patamares do fechamento do 3T06. Em comparagdo ao 4T05, a receita
liquida cresceu 15,5%, desta vez como efeito conjunto do aumento de 6,2% no volume vendido e de 8,7% na

receita liquida unitdria. Quando expressa em

R$ milhdes 522 508 Délares, a receita liquida do 4T06 recuou 6,1% em
467 473 relacdo ao 3T06 e cresceu 21,8% em relagdo ao
404 410 413 433 4TO05.
A receita liquida proveniente de vendas no
mercado doméstico neste trimestre foi de R$
383,5 milhdes, ficando 6,3% menor que a
realizada no 3T06, em funcdo da redugdo de
12,1% no volume vendido, apesar do aumento de
6,7% na receita liquida unitaria. Na comparacao
com o mesmo periodo de 2005, a receita liquida
no mercado interno foi 14,2% maior, efeito
1T05 2705 3T05 4T05 1T06 2T06 3T06 4T06

principalmente do aumento de 11,5% na receita

- [®Vendas domésticas " ExportagGes liquida unitaria e também do aumento de 2,4% no
até agosto de 2005 a Receita Liquida englobava o negécio de compostos de PP V0|Ume VendidO.

A receita de exportagdes no 4T06 totalizou R$ 90,0 milhdes, 8,7% abaixo da realizada no 3T06 basicamente em
funcdo da redugdo de 6,9% na receita liquida unitaria entre os periodos, reflexo do leve recuo nos precos
internacionais das resinas que seguiram as menores cotagbes do petréleo e da nafta. Em relagdo ao 4T05, a
receita de exportagdes foi 21,3% maior como efeito aumento de 20,3% no volume

vendido. A receita liquida unitaria mostrou-se em linha na comparacao entre o 4T06 13% 4 oon
e 0 4T05 em funcédo da apreciacdo do Real no periodo, que anulou o aumento de 1803 — &
6,4% na receita liquida unitaria em Délares. 204%

Em 2006 a receita liquida da Companhia somou R$ 1.826,8 milhdes, 1,3% maior

que a realizada em 2005, em fungdo do aumento de 2,2% no volume de vendas,

apesar da reducao de 0,8% na receita unitaria média, em Reais, entre os periodos.

A receita unitaria média de 2006 foi afetada pelo comportamento dos pregos locais -21%

durante o 1S06, que, em fungdo da valorizagdo do Real no periodo e da demanda — B

doméstica aquém do esperado, ndo acompanharam o comportamento ascendeste

dos precos das resinas no mercado internacional. A partir do 2S06 os precos

domésticos apresentaram uma significativa recuperagédo, superando 0s precos

praticados em igual periodo de 2005, e permitindo a recuperagéo da rentabilidade da

Companhia, mesmo com o Real se mantendo apreciado no periodo. Se medida em 2005 2006

Dolares, a receita liquida de 2006 foi 12,2% maior que em 2005, efeito

principalmente do aumento de 9,8% na receita liquida unitaria, combinada com o ) o

aumento de 2 2%) no Volume Vendido. *até a’g(.)sto de 2005 a Receita Liquida englobava
’ 0 negécio de compostos de PP

mVendasdomésticas m Exportacoes
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Custo dos Produtos Vendidos

Distribuigao do CPV (%) O custo dos produtos vendidos (CPV) no 4T06 foi de R$ 382,8 milhdes,

OUtros INSUMOS  «nx 9,0% menor que o realizado no 3T06 em fung&o da redugio de 9,9% no
Mao-de-obra : ~ .

7,4% 5.0% volume vendido. No entanto, em relagcdo ao 4T05 o CPV subiu 9,5%, em
Energia virtude do aumento de 6,2% no volume vendido e do menor custo de
1,3% propeno neste periodo.

Depreciacdao
4,8% O CPV unitario do 4T06 foi de R$ 2.836/t, apresentando um aumento de
o;gss 1,0% em relacdo ao 3T06, apesar da reducdo de 0,8% no custo do propeno
o entre os periodos, em funcdo da menor diluigdo dos custos fixos decorrente
Propeno da redugdo no volume vendido e de custos ndo-recorrentes de paradas
78,9% ocorridas nas plantas. Com a reducéo do custo do propeno no 4T06, este
passou a representar 78,9% do CPV neste trimestre, em comparagéo a 80,3% no 3T06.

Em relagdo ao 4T05, o CPV unitario foi 3,1% maior, em funcdo do aumento do custo do propeno. O CPV unitério
medido em Délares foi de US$ 1.319/t no 4T06, 1,6% maior que o 3T06 e 8,7% maior que o 4T05, como efeito do
menor volume de vendas e do maior custo de propeno.

O CPV de 2006 montou a R$ 1.567,5 milndes, em linha com o registrado em 2005, pois o efeito do volume vendido
2,2% maior neste ano foi compensado pela reducédo de 1,8% no CPV unitario. O preco médio de aquisicdo do
propeno em 2006, em Reais, ficou em linha com o preco de 2005, efeito da valorizagdo do Real no periodo, que
amorteceu o impacto do aumento no custo dessa matéria-prima em Dolares. Dessa forma, quando expresso em
Dolares, o CPV e o CPV unitario aumentaram 11,1% e 8,7%, respectivamente, em relacao a 2005.

Despesas com Vendas, Gerais e Administrativas (DVGA)

As despesas com vendas, gerais e administrativas (DVGA) somaram R$ 48,0 milhdes no 4T06, 1,3% acima do
realizado no 3T06. As despesas com vendas foram reduzidas em 11,9% entre os periodos como efeito do menor
volume vendido, enquanto as despesas administrativas subiram 33,4% principalmente em fun¢éo da reestruturacéo
organizacional realizada pela Companhia no 4T06. Em comparagéo ao 4T05, as DVGAs foram reduzidas em 6,6%
gragas a politica de otimizagao de custos de frete, mesmo com o maior volume vendido no 4T06.

As DVGAs totalizaram, em 2006, R$ 188,3 milhdes, 2,0% acima do ano passado, em fungdo do aumento nas
despesas gerais e administrativas, apesar da redugao nas despesas com vendas, conseguida mesmo com um
volume maior de vendas. Se considerarmos o Indice de Precos ao Consumidor Amplo (IPCA) de 2006 divulgado
pelo IBGE, que apontou para uma inflagdo acumulada de 3,14% no ano, constata-se que houve de fato uma
reducdo em termos reais nas DVGAs da Controladora.

O aumento de 11,7% nas despesas gerais e administrativas em 2006 foi ocasionado por gastos ndo recorrentes
originados de custos de assessoria para operagbes de financiamento e venda de participa¢des e reestruturagéo
organizacional realizada pela Companhia, no montante de R$ 6,2 milhdes. Desconsiderando os gastos nao
recorrentes, as despesas gerais e administrativas registradas em 2006 ficaram em linha com aquelas de 2005,
também como efeito do forte programa de contencdo de despesas patrocinado pela Companhia, que mitigou o
impacto das despesas ndo recorrentes e contribuiu para o ganho de produtividade se considerada ainda a inflagao
entre os periodos.

EBITDA

Dando continuidade ao movimento de recuperagcdo de margens verificado no 3T06, a manutencdo dos patamares
de precos de venda do polipropileno no 4T06 e a estratégia de focar em produtos de maior valor agregado,
conjugados com um cenario de custos de propeno em queda, propiciaram o aumento da geragdo de caixa
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operacional — EBITDA da Companhia, que no trimestre atingiu R$ 65,2 milhdes, melhor resultado do ano. O
EBITDA no 4T06 foi 9,2% maior que o alcangado no 3T06, mesmo com um menor volume vendido, e 95,5% maior
que o auferido no 4T05. O EBITDA por tonelada, de R$ 483, o maior desde o 4T04, foi 21,1% e 84,1% maior que
0s registrados no 3T06 e 4T05, respectivamente, comprovando a expressiva recuperacdo da rentabilidade da
Companbhia.

A margem EBITDA da Controladora no 4T06 foi de 13,8%, 2,0 p.p. superior & margem realizada no 3T06 e 5,7 p.p.
acima da margem realizada no 4T05.

EBITDA (R$ milhdes) e Margem EBITDA (%) — Controladora Pro Forma O EBITDA de 2006 somou R$ 155’9
milhdes, em linha com o auferido no mesmo
periodo de 2005, uma vez que a forte
recuperagao da geracdo de caixa no 2S06
amorteceu o impacto do fraco desempenho
do setor no 1S06. O EBITDA por tonelada
em 2006, de R$ 280 por tonelada, ficou
ligeiramente menor que o realizado em
2005, como conseqlUéncia do cenario de
custos elevados de matérias-primas,
combinado com a valorizacdo do Real e
uma demanda arrefecida durante o 1S06. O
EBITDA por tonelada do 2S06, onde foi
iniciado o processo de recuperagdo de
precos no mercado doméstico, foi de R$ 439, representando um aumento de 52,7% em relagdo ao EBITDA por
tonelada do ano de 2005.

1T04 2T04 3T04 4T04 1T05 2T05 3T05 4T05 1T06 2T06 3T06 4TO06

Resultado Financeiro e Divida

No 4T06 foi efetuado o segundo e Gltimo desembolso do IFC, no valor de US$ 40 milhdes. Adicionalmente, foi
contratada a ultima linha de crédito “stand by facility” junto ao banco Safra, no valor de US$25 milhdes, concluindo
a contratacdo total de US$ 120 milhdes, juntamente com as linhas do Bradesco e do Santander. Essas linhas pré-
aprovadas de crédito visam suprir qualquer eventual necessidade de caixa pelo prazo de trés anos.

Em 31.12.06, o endividamento bruto (considerando principal e juros) da Suzano Petroquimica totalizou R$ 1.240,4
milhdes, comparado ao montante de R$1.210,1 milhées em 30.09.06. A divida permanece concentrada no longo
prazo, com um total de 86,8% de seus vencimentos. A Companhia reduziu seu endividamento liquido em 6,7%,
para R$ 900,2 milhées em 31.12.2006, gragas a maior geragdo de caixa no periodo, que reduziu a necessidade de
capital de giro, apesar da continuidade dos investimentos para expansao da capacidade de produgéo.

Exposicao por Moeda

da Divida Bruta (%) Exposicao por Prazo (%) Exposicao por Indexador (%)
5% 4% 3%
50,8% 9
: 69, 4% 68,9% 58,5% )
. I I . 82,9% 86,8% 46%
4705 3706 4T06 4705 3T06 4706 4105 3108 4706
R$ mUSS Curto Prazo M Longo Prazo CDI mLibor i Fixa (USS) mTJLP

O resultado financeiro da Controladora no 4T06 foi uma despesa liquida de R$ 17,7 milhdes. A maior parte da
despesa financeira do trimestre foi referente ao pagamento de juros e correcdo monetaria sobre a divida
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contratada, compensada parcialmente pelo recebimento de juros sobre o capital préprio da Petroflex, no valor de
R$ 2,0 milhdes, e de R$ 2,2 milhdes de receitas de aplicagdes financeiras, conforme tabela a seguir.

Resultado Financeiro

(R$ milhoes)

Despesas Financeiras (23,8) (34,5) (65,3) (81,7) (72,0)
Juros (ACC/ Empréstimos) (26,9) (27,7) (40,4) (111,8) (50,4)
Variagdes Monetéarias (0,1) (0,2) - (1,3) -
Variagdes Cambiais 10,8 (0,8) (21,4) 59,8 (15,0)
Bancos/ CPMF/ IOF (4,9) (5,3) (3,4) (19,9) (6,4)
Outras (2,7) (0,5) (0,1) (8,4) (0,2)
Receitas Financeiras 6,1 2,7 2,4 23,0 6,0
Juros 0,3 0,7 - 3.1 -
Variagdes Monetarias 0,1 - - 0,1

Variagdes Cambiais - - -

Outras 5,7 2,0 2,4 19,8 6.0
Resultado Financeiro Liquido (17,7) (31,8) (62,9) (58,7) (66,0)

Cronograma de Amortizagéo da Divida (US$ milhdes)

Segundo o cronograma de amortizagdo da divida, ao lado, em

31.12.06, o prazo médio de vencimento estava em 5,17 anos.

O custo médio da divida no 4T06 era de US$ + 6,75%, em

linha com o custo medido no 3T06. H

Divida Liquida / EBITDA i ﬁ

2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017

Divida Liquida/ (EBITDA+Dividendos)
Controladora Pro Forma com

7,06 caixa Politeno O indice de Divida Liquida/(EBITDA + dividendos) da Controladora pro-

6,76 forma, ja considerando o caixa recebido pela venda da Politeno e as
posicoes em agbes, na Companhia e controladas, destinadas a venda
futura, caiu 1,3 p.p. no 4T06, passando de 6,76 em 30.09.06 para 5,49
no fechamento do ano, mantendo a almejada trajetéria de reducao da
alavancagem da Companhia em funcdo da substancial melhora na
geragdo de caixa no 2S06, mesmo com o ligeiro aumento no
endividamento liquido da Controladora. O nivel de alavancagem
financeira da Companhia deve continuar em trajetéria de queda ao longo
de 2007, por meio da manutengcdo de bons niveis de geracdo de
EBITDA.

30.06.06 30.09.06 31.12.06

Lucro Liquido

A forte recuperagédo de resultados da Companhia, conseguida no 2506, permitiu a geracdo de um lucro liquido no
periodo de R$ 29,1 milhdes, que foi suficiente para reverter o prejuizo liquido de R$ 29,1 milhdes apurado no 1S06.
Com isso, a Companhia apresentou no ano um lucro liquido de R$ 16,7 mil, apesar das despesas financeiras, da
ordem de R$ 58,6 milhdes, da amortizagdo de &gio, recorrente, no valor de R$ 57,3 milhdes e também da
consolidagdo da nossa participagdo no resultado da Riopol, com impacto negativo de R$ 30,8 milhdes. A
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contabilizagdo do valor esperado da 22 parcela de venda da Politeno, refletido na conta de equivaléncia patrimonial,
contribuiu positivamente para o resultado da empresa, com um valor liquido de R$ 64,4 milhdes. O resultado da
participagao da Suzano Petroquimica na Politeno, durante o 1T06, foi realocado nas demonstragdes financeiras pro
forma para a linha de participagées minoritarias.

Investimentos

Os investimentos da Companhia em 2006 totalizaram R$ 61,2

Capex 244 milnGes, dois quais 70,7% foram destinados aos projetos de
R$ milhGes expansao da capacidade de produgéo de polipropileno, e o restante
1 Expanséo a manutengdo dos equipamentos de produgdo e outros
m Manutengéo 160 investimentos, segundo o critério de competéncia.

154

09 A Companhia esta em processo de ampliagdo de capacidade de
producdo de suas unidades de Maua e de Duque de Caxias, e

300l 1797 também est4 investindo na construgao de um terminal maritimo para
recebimento de propeno em Duque de Caxias.
5,3
69 O cronograma de entrada em operacdo das novas capacidades
2°/ esta descrito a seguir: (1) construcao de um terminal maritimo em
Duque de Caxias para recebimento de propeno para a unidade de

105 2T05 3To5 4Tos 1Tos 2Tos 3To6 4Tos  Dudue, que devera ser concluido no 3T07; (2) expansdo da

capacidade de produgéo de polipropileno da unidade de Duque de

Caxias (RJ) em 100 mil toneladas/ano no 4T07; (3) segundo estagio de ampliagdo da capacidade de producao de
polipropileno da unidade de Maua (SP), que acrescentara mais 90 mil toneladas/ano, com previsao para o 2T08.

Os projetos estao dentro do prazo estimado, e os contratos de
compra dos equipamentos criticos para as duas expansoes ja .
foram assinados. No entanto, seguindo o critério de caixa, 0 MASRMISES 2006

cronograma de desembolso sofreu ligeira alteracdo, uma vez |Capex Projetos ; ; : ;
que o desembolso realizado até 2006, de US$ 31,2 milhdes, |Terminal Maritimo 45 131 00/ 17,6
ficou ligeiramente abaixo da estimativa inicial, de US$ 34,3 (Expansoes 26,7 469 357 1093
milhées. Encontra-se ao lado o cronograma de desembolso ajustado para 2007 e 2008.

Real até

O valor total estimado para os projetos de expansao de capacidade e a constru¢do do terminal maritimo, incluindo
a expansao da unidade de Maua ja realizada, é de US$ 126,9 milhdes, e o desembolso se dara conforme tabela
abaixo. Os projetos acima mencionados ja contam com fontes de recursos definidas, e estdo sendo financiados
pelo International Finance Corporation-IFC e também pelo BNDES.

Mercado de Capitais

O volume financeiro médio diario da agcdo da preferencial da Average Daily Volume - SZPQ (R$ '000/day)
Suzano Petroquimica (SZPQ4) negociado na Bovespa no 4T06
aumentou 61% em relagdo ao 3TO06, situando-se em R$ 1,4 2579

milh&o por dia, como resultado da valorizagdo da acédo em 16,3%
no periodo combinado com a maior demanda por agdes. Em 2006,

P . - .. . 1463
o volume médio negociado de agbes da Suzano Petroquimica foi

de R$ 1,7 milhdo por dia, 40% menor que a média de 2005, em 908
conseqléncia do fraco desempenho do setor durante o inicio do

ano, refletido na cotacdo das ag¢des. Em 2006, o Ibovespa teve

média didria R$ 2,0 bilhdes, 49% superior ao volume diario 4Q05 ‘ 3006 ‘ 4Q06

negociado em 2005, comprovando o fortalecimento do mercado
de capitais brasileiro.
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A acdo preferencial da Suzano Petroquimica negociada em Bolsa encerrou 2006 cotada a R$ 3,92/acdo, com uma
desvalorizacdo de 17,6% em relagdo ao fechamento de 2005, porém mostrando uma trajetoria de recuperacao a
partir do 2506, quando se valorizou 16,3%. O desempenho do indice médio do setor petroquimico apresentou o
mesmo movimento, sofrendo uma desvalorizacdo de 16,0% no ano. O Ibovespa teve valorizagdo de 32,9% no
mesmo periodo.

SZPQ4 Performance x Ibovespa
Base: Jan 2004 = 100

350 T

300

200

123

103
50 T E '
., 1T04 2704 3T04 4T04; 1TO5 2T05 3TO5 4T05; 1T06 2T06 3T06 4T06
—Suzano Petroquimica —Ibov ——Setor Petroquimico
Numero Total de Agbes 226.695.380
Acoes Ordinarias 97.375.446 (43,1%)
Acdes Preferenciais 129.319.934 (56,9%)
Valor de Mercado
R$ milhdes 888,6
US$ milhdes 415,6
Média diaria do volume negociado — 2006 (R$ milhdes) 1,7

Expectativas para o negécio de polipropileno

Depois de um ano onde o petréleo, importante variavel para a determinacdo dos pregcos das matérias-prima
petroguimicas, apresentou forte oscilagdo nas suas cotagdes, variando entre US$ 60-75 por barril e chegando a
casa de US$ 78 por barril em agosto, comegamos 2007 com uma expectativa favoravel para suas cotagdes, que
deverdo orbitar entre US$ 50-60 por barril ao longo de 2007, considerando dados de estoques mundiais do
petréleo e de novas capacidades de producao.

Essa expectativa da cotagdo do petréleo em um patamar mais baixo colabora para a manutencéo dos precos das
matérias-primas petroquimicas em niveis inferiores aos verificados em 2006, o que ndo significa que os precos de
venda das resinas seguirdo comportamento similar. A variagdo dos precos futuros das resinas esta mais sujeita a
relacdo entre oferta e demanda por produtos do que a uma analise estritamente voltada para o comportamento dos
precos das matérias-primas. De fato, os niveis de pregos de resinas que estamos observando atualmente refletem
a recomposicdo, ainda que parcial, de uma elevacdo nos custos das matérias-primas ocorrida em momento
anterior, mas que em fungéo da conjuntura de mercado ndo havia sido ainda repassada para 0s pregos de venda.

Em relagdo ao mercado de resinas termoplasticas, os principais drivers internacionais de demanda, Estados
Unidos, India e Asia, continuam apresentando fortes taxas de crescimento de suas economias, e também do

Pagina 13 de 24




S

SUZANO Resultado 2006

1

consumo de resinas. A demanda mundial se mostra aquecida neste inicio de ano, e por isso a previsdo € de que os
precos das resinas continuem, durante 2007, alinhados com os patamares atingidos no final de 2006.

O conjunto de fatores descritos acima deve contribuir para um ano positivo para a industria petroquimica, com a
expansao da demanda doméstica e a manutengao do cenario internacional positivo. A Suzano Petroquimica, em
particular, pode se beneficiar do aumento do consumo interno de polipropileno, com a sua capacidade de producao
ampliada, e também podera contar com um cenario de margens mais atraentes, com a manutencéo de pregos das
resinas e um cendrio mais favoravel de custo das matérias-primas.

Responsabilidade Socioambiental para o Desenvolvimento Sustentavel

Acoes Sociais

Os investimentos em projetos sociais feitos pela Companhia em 2006 somaram R$ 1,5 milh&o, atendendo a 259 mil
pessoas.

Em reconhecimento ao trabalho desenvolvido junto & Cooperativa de Materiais e Reciclaveis de Camacari
(Coopmarc), da Bahia, ganhamos o 5° Prémio Marketing Best Responsabilidade Social com o programa “Parceiros
do Meio Ambiente”, que engloba a¢des para a melhoria das condi¢cbes de trabalho, capacitacdo dos cooperados,
disseminacao de boas praticas de gestdo, ampliagcdo do nimero de cooperados e aumento de geracdo de renda.
Com a implantagdo do “Programa Parceiros do Meio Ambiente”, os cooperados foram capacitados e hoje faturam
mais, tendo aumentado em cerca de 60% as vendas, além de aplicar de forma mais eficiente as praticas de gestao
ambiental e de seguranga no ambiente de trabalho.

Em 2006, o Plastivida - iniciativa que apoiamos e visa incentivar a reutilizagdo e reciclagem dos plésticos, além de
apoiar programas de educac¢ao ambiental relacionados a coleta seletiva e reciclagem - promoveu uma parceria com
a Associacao RecicL4zaro, com o objetivo € aumentar a coleta seletiva e a reciclagem dos plasticos na Zona Oeste
da cidade de Sao Paulo, educar professores e alunos das escolas do ensino fundamental sobre a importéncia da
coleta seletiva e da reciclagem dos plasticos, disseminar a importancia da preservagdo do meio ambiente e
promover a reintegra¢do da populagdo socialmente excluida na sociedade.

No ano, fornecemos cerca de 50 toneladas de polipropileno a AACD (Associacdo de Assisténcia a Crianca
Deficiente), que desenvolve trabalhos visando reabilitar e incluir socialmente criangas, adolescentes e adultos
portadores de deficiéncia fisica. Essa parceria existe desde 1994 e o polipropileno fornecido serve como matéria-
prima para a confecgdo de aparelhos ortopédicos, proteses, coletes e todo o tipo de acessérios para deficientes
fisicos.

Acdes em Saude, Seguranca e Controle Ambiental

Em 2006 investimos R$ 4,1 milhdes em projetos nas areas de salide, seguranca e meio ambiente, sendo R$ 2,2
milhdes na unidade de Duque de Caxias, R$ 1,1 milhdo na unidade de Maua e R$ 825 mil na unidade de
Camacari. Alguns dos principais investimentos realizados foram em melhorias no sistema de tratamento de
efluentes e no sistema de combate a incéndios, avancos em seguranga de processos, implantagdo de sistema
proprio de inspecao de equipamentos e disponibilizacdo de méveis ergondmicos para todos os colaboradores.

No ano, atingimos o pleno atendimento as diretrizes de meio ambiente do Banco Mundial em todas as fabricas,
completando 10 anos sem acidente com afastamento na Unidade de Duque de Caxias. Realizamos ainda e
realizamos exercicios simulados de emergéncia em todas as fabricas para aprimorar o treinamento das brigadas de
atendimento a emergéncias.
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Sumario do Resultado Consolidado Pro Forma

SUZANO PETROQUIMICA CONSOLIDADO

Resumo de Indicadores A% A% A%
(R$ milhoes) 4T06/4T05 3T06 4T06/3T06 2006 2005 2006/2005
Receita Liquida 622,6 476,6 30,6 695,7 (10,5) 2.385,7 21113 13,0
Lucro Bruto 120,6 69,1 74,5 106,0 13,7 317,9 2991 6,3
Margem Bruta 19,4% 14,5% 4,3 p.p. 152%  4,2p.p. 13,3% 14,2%  -0,9 p.p.
Ebitda 90,1 37,3 141,8 73,1 23,1 193,3 189,8 1,8
Margem Ebitda 14,5% 7,8% 6,7 p.p. 10,5% 4,0 p.p. 81% 90% -09p.p.
A% A% A%
4T06/4T05 3T06 4T06/3T06 2006 2005 2006/2005
Riopol’ 109,9 - - 110,4 (0,5) 317,9 - -
Petroflex 86,2 81,8 5,4 87,0 (0,9) 337,0 331,6 1,6

1- Considera somente a producdo em periodo operacional, a partir de abril de 2006. A produgéo do 1T06 era referente a fase de pré-operagao,
que teve inicio em novembro de 2005 e terminou em 31 de margo de 2006

A% A% A%
4T06 4T05 4T06/4T05 3T06 4T06/3T06 2006 2005 2006/2005

Riopol'? 94,7 7,0 - 104,4 (9,2) 293,7 35,1 -
MI 47,5 4,6 - 65,9 (27,9) 1792 327 -
ME 47,2 2,4 - 38,5 22,8 114,5 2,4 -
Petroflex 839 818 25 90,2 (7,0) 338,7 3222 5,1
MI 56,2 48,7 15,4 57,6 (2,4) 218,6 203,8 7,3
ME 27,7 33/ (16,4) 32,6 (15,2) 120,1 1184 1,5

1 — Até o 1T06 referente a fase de pré-operagao.

2 - As vendas até margo de 2006 refletem a atividade de pré-marketing (ndo contemplam vendas de resina de produgéo prépria) ou vendas da
fase pré-operacional que ndo foram levadas a resultado. De janeiro a margo de 2006 foram comercializadas 40,5 mil toneladas de polietilenos
referentes a fase de pré-operagdo da Riopol. As vendas realizadas a partir de abril de 2006 foram integralmente de resinas produzidas pela
Riopol, durante sua fase operacional.

Riopol

A demanda doméstica de polietileno no 4T06 recuou 13,8% em comparacao ao 3T06, periodo que costuma ser
mais aquecido em funcdo das vendas para final de ano e periodo de férias. O consumo interno em 2006, por sua
vez, foi 8,1% maior que o realizado em 2005, volume este capturado pelos produtores locais, uma vez que as
importacdes ficaram estaveis em relagao a 2005. O aumento na oferta de polietileno no mercado doméstico, com a
entrada da Riopol, esta sendo acomodado pelo crescimento do mercado local e também pelo aumento das
exportacdes de polietileno, tanto da Riopol como dos demais produtores domésticos de polietileno. O volume
exportado pelos fabricantes nacionais da resina cresceu 39,4% em 2006 quando comparado ao valor de 2005, com
aproveitamento do bom momento do mercado internacional.

Durante o 4T06 a Riopol manteve o nivel de operacao da planta verificado durante o 3T06, operando em média a
81,4% de sua capacidade de producgéo. O volume produzido no 4T06 foi de 109,9 mil toneladas, totalizando 385,7
mil toneladas no ano, sendo que 67,7 mil toneladas foram produzidas no periodo pré-operacional, quando o
construtor estava realizando testes nos equipamentos. A expectativa € de que a Riopol continue avancando
durante 2007 no aumento da taxa de utilizagdo de sua capacidade instalada, cumprindo a curva de aprendizado de
unidades com tal porte e complexidade.
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As vendas da Riopol no 4T06 foram impactadas pela reducdo sazonal que normalmente ocorre neste trimestre. Em
consequéncia, o volume de vendas total no 4T06 foi 9,2% menor que o do 3T06, apesar do aumento de 22,8%
verificado nas exportagbes, uma vez que 0 movimento de realinhamento de precos e recomposicdo da
rentabilidade da Riopol limitou suas vendas domésticas. Do volume vendido no 4T06, 50,1% foram alocados no
mercado doméstico e o restante exportado. As exportacdes de polietileno superaram o compromisso contratual de
exportacao, como forma de aproveitar o bom momento de mercado internacional e reduzir o nivel de estoques. Em
2006, o volume total vendido pela Riopol, em seu periodo operacional, foi de 293,7 mil toneladas, sendo que 61%
desse volume foi alocado no mercado doméstico e o restante exportado. Além disso, a Riopol também
comercializou 40,5 mil toneladas de polietileno no 1T06, volume este que nao transitou pelo seu resultado.

O resultado da Riopol no 1T06 foi contabilizado no ativo diferido da empresa, ndo gerando resultado naquele
trimestre, uma vez que a empresa ainda encontrava-se em fase pré-operacional. Somente a partir do 2T06 os
resultados tém sido contabilizados no demonstrativo de resultado da empresa e no nosso resultado consolidado,
proporcionalmente a nossa participagédo. O resultado da Riopol que havia sido contabilizado até 2005 referia-se as
atividades de pré-marketing da empresa, que se encerraram no ano passado, e portanto ndo sdo comparaveis aos
resultados auferidos em 2006.

Petroflex

A produgéo de elastdmeros da Petroflex no 4T06 foi de 86,2 mil toneladas, volume 5,4% superior ao produzido no
4T05 e em linha com o 3T06. A taxa de ocupacao média da planta foi de 83,9% no 4T06, mantendo o0 volume
produzido compativel com a demanda local e com o planejamento de produgédo, visando um mix mais rico em
produtos de performance e elastdmeros especiais. A producdo de 2006 totalizou 337,0 mil toneladas,
representando uma taxa de ocupagdo média da capacidade de 82,0% no ano. Ao longo de 2006, a capacidade
total de producéao da Petroflex foi expandida de 410 para 422 mil toneladas de elastdmeros por ano.

O volume vendido no 4T06 foi de 83,9 mil toneladas, 2,5% superior ao 4T05, porém 7,0% menor que o realizado no
3T06, efeito da menor demanda sazonal, sendo que alguns clientes chegaram a parar a sua produg¢ao no periodo.
No ano, o volume comercializado pela Petroflex atingiu 338,7 mil toneladas, 5,1% maior que em 2005, com
destaque para o aumento de 7,3% nas vendas domésticas em 2006. O market share doméstico da Petroflex em
2006 foi de 68% do mercado brasileiro de elastdmeros.

Receita Operacional Liquida

A receita operacional liquida consolidada no 4T06 foi de R$ 622,6 milhdes, 30,6% acima da registrada no 4T05
principalmente em funcdo da consolidagdo da receita liquida da Riopol, que respondeu neste trimestre por 16,8%
da receita liquida consolidada. No entanto, a receita liquida do 4T06 foi 10,5% inferior a registrada no 3T06 como
efeito do menor volume vendido pelas empresas, apds a sazonalidade de maiores vendas no 3T06 e também pelo
ajuste nas eliminagdes de vendas intercompanies no resultado consolidado, com impacto de R$34,4 milhdes no
4T06. Em 20086, a receita liquida consolidada totalizou R$ 2.385,7 milhdes, 13,0% maior que a realizada em 2005,
mais uma vez pela consolidagdo do resultado da Riopol a partir do 2T06. Em 2005 a Riopol apenas realizava
vendas de pré-marketing.

4T05 A (%) 3T06 A (%) 2006 2005 A (%)
Suzano Petroquimica
Controladora 473,5 410,0 15,5 507,7 (6,7) 1.826,8 1.802,5 1,3
Riopol"® 110,1 (1,7) - 1146 (3,9) 319,3 32,5 -
Petroflex’ 73,4 65,0 12,9 73,5 (0,1) 273,9 276,3 (0,8)
EIiminag;()es4 (34,4) - - - - (34,4) - -
Suzano Petroquimica
Consolidado® 622,6 476,7 30,6 695,7 (10,5) 2.385,7 2.111,3 13,0

1 - Participagéo da Suzano Petroquimica de 33,33% na Riopol e 20,12% na Petroflex
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2 - Consolidagdo pro forma, considerando para todos os periodos citados participagdo de 100% na Polibrasil, consolidada com as participagdes na Petroflex e
Riopol. Nao considera a participagdo detida na Politeno nos periodos anteriores a sua alienagdo, que ocorreu em 04/04/06.

3 - A receita liquida no 4T05 e em 2005 reflete apenas a atividade de pré-marketing da Riopol (ndo contemplam vendas de resina de produgao proépria). Desta
forma os dados da Riopol ndo séo comparaveis ao realizado a partir de abril de 2006.

4 — No processo de consolidagdo de balango, as receitas e custos entre companhias devem ser eliminados. No 4T06 foi feito o ajuste integral das operagées
entre Suzano Petrogquimica e Riopol realizadas ao longo de 2006 e referentes ao fornecimento de propeno. A partir do 1T07, a eliminagéo de operacdes entre
companhias sera feita normalmente a cada trimestre.

Riopol: a receita liquida do 4T06 foi de R$ 330,2 milhdes, representando uma reducéo de 3,9% em comparacgao a
receita liquida do 3T06, devido ao volume vendido 9,2% menor, que foi parcialmente compensado pelo aumento de
5,0% na receita liquida unitaria de polietileno entre os periodos. Do total de receita liquida, 88% sao provenientes
da venda de polietileno € o restante da venda de co-produtos (propeno, hidrogénio e gasolina de pirélise).

Em 2006, a receita liquida da Riopol, correspondente ao seu periodo operacional iniciado em abril, foi de R$ 958,0
milhdes, resultado que ndo é comparavel com a receita auferida em 2005, pois no passado provinha da operacao
de pré-marketing, e o volume colocado era bem inferior ao vendido atualmente pela empresa.

A Riopol respondeu por 16,8% da receita liquida consolidada no 4T06 e por 13,2% da receita liquida em 2006,
salientando novamente que essa participagao refletiu apenas o seu resultado consolidado a partir de abril.

Petroflex: a receita operacional liquida da Petroflex no 4T06 foi de R$ 365,0 milhdes, em linha com a receita do
3T06, pois a redugéo de 7,0% no volume vendido foi compensado pelo movimento de aumento nos precos dos
elastdmeros, que propiciou uma elevacao de 7,4% na receita liquida unitaria. Em relagéo ao 4T05, a receita liquida
cresceu 12,9%, efeito conjunto do aumento de 2,5% no volume vendido e de 7,7% na receita liquida unitaria.

Em 2006, a receita liguida montou a R$ 1.361,5 milhdes, 0,8% menor que a registrada no ano de 2005, como
resultado da reducao de 6,0% na receita liquida unitaria, principalmente em fungéo da pressao exercida pela queda
dos pregos da borracha natural no mercado internacional, que foi parcialmente compensada pelo aumento de 5,1%
no volume vendido.

A Petroflex respondeu por 11,2% da receita liquida consolidada do 4T06 e por 11,3% da receita liquida consolidada
em 2006.

Custo dos Produtos Vendidos

O custo dos produtos vendidos (CPV) consolidado no 4T06 foi de R$ 502,0 milhdes, 14,9% menor que o
contabilizado no 3T06, em funcdo da redugao no volume vendido também pelo ajuste nas eliminagdes de vendas
intercompanies no resultado consolidado, com impacto de R$34,4 milhdes no 4T06. Ja em relagdo ao 4T05, o CPV
consolidado foi 31,6% maior, derivado principalmente da consolidacdo do custo dos produtos vendidos pela Riopol,
que estavam sendo diferidos no 4T05. O CPV acumulado em 2006 foi de R$ 2.102,2 milhdes, 16% maior que o
realizado em 2005, mais uma vez como resultado da contabilizacdo do CPV da Riopol a partir de abril de 2006 e
também pelo aumento no CPV da Petroflex.

Custo dos Produtos Vendidos (CPV)

R$ milhoes 4T06 4T05 A (%) A (%) 2006 2005 A (%)
Suzano Petroquimica

Controladora 382,8 349,6 9,5 420,6 (9,0) 1.567,5 1.561,5 0,4
Riopol™* 89,1 0,3 - 105,6  (15,6) 2932 31,4 -

Petroflex’ 645 57,7 11,8 63,5 1,5 2415 219,1 10,2
Eliminacoes’ (344) - - - - (34,4) - -

Suzano Petroquimica

Consolidado® 502,0 407,6 23,2 589,7 (14,9) 2.067,8 1.812,1 14,0

1 - Participagéo da Suzano Petroquimica de 33,33% na Riopol e 20,12% na Petroflex
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2 - Consolidacéo pro forma, considerando para todos os periodos citados participagdo de 100% na Polibrasil, consolidada com as participagdes na Petroflex e
Riopol. Nao considera a participagdo detida na Politeno nos periodos anteriores a sua alienagdo, que ocorreu em 04/04/06.

3 — O CPV no 4T05 e em 2005 reflete apenas a atividade de pré-marketing (compra de resina para revenda). Desta forma os dados ndo s&o comparaveis ao
realizado a partir de abril de 2006.

4 — No processo de consolidagdo de balango, as receitas e custos entre companhias devem ser eliminados. No 4T06 foi feito o ajuste integral das operagées
entre Suzano Petrogquimica e Riopol realizadas ao longo de 2006 e referentes ao fornecimento de propeno. A partir do 1T07, a eliminagéo de operacdes entre
companhias sera feita normalmente a cada trimestre.

Riopol: o CPV do 4T06 foi de R$ 267,4 milhdes, 15,6% abaixo do realizado no 3T06, como efeito conjunto da
redugdo de 9,2% no volume vendido e também de 7,0% no CPV unitario. Do CPV, 81% foram custos variaveis de
producdo (matéria-prima, catalisadores, utilidades e etc), 12% depreciacdo/amortizagdo e 7% custos fixos. A
reducdo no CPV por tonelada no 4T06 foi conseqiéncia
Evolucio dos precos de da maior eficiéncia operacional da planta, que vem
Etano e Propano Mont Belvieu melhorando progressivamente os indices de consumo
especifico  de insumos, através do melhor
131 aproveitamento da matéria-prima, e também do
127 movimento de recuo na cotacdo do etano e propano
Mont Belvieu que referenciam o custo das matérias-

primas da Riopol.

jan 05 = 100

$ @ & & & Os pregos médios: de etano e propano Mont Belvieu*,
P N S que balizam a férmula de formagdo de pregcos das
principais matérias-primas da Riopol, tiveram reducéo de
—Etano —Propano 18% e 14%, respectivamente, na média entre 0 4T06 e 0

* Fonte: Blommberg 3T06, conforme grafico ao lado.

)
o)
£, %

Petroflex: o CPV da Petroflex no 4T06 foi de R$ 320,6 milhdes, 11,8% superior ao registrado no 4T05 em fungao
do aumento de 9,1% no CPV unitario e também pelo volume vendido 2,5% maior. Em relagédo ao 3T06, o CPV foi
1,5% maior, também em funcao de um CPV unitario 9,2% maior, que foi parcialmente compensado pelo volume de
vendas 7,0% menor. No ano, o CPV da Petroflex, de R$ 1.200,0 milhdes, ficou 10,2% acima do registrado em
2005, efeito conjunto do aumento de 5,1% no volume vendido e de 4,8% no CPV unitario. O prego do butadieno,
uma das principais matérias-primas para producdo dos elastdémeros e que representa cerca de 55% do custo
variavel de producdo da Petroflex, subiu 8,8% no ano, pressionada pelo balango apertado de oferta e demanda
desse insumo no mundo.

Despesas com Vendas, Gerais e Administrativas (DVGA)

As despesas com vendas, gerais e administrativas (DVGA) consolidadas totalizaram R$ 65,8 milhdes no 4T06, em
linha com o realizado no 3T06, e foram 12,3% maiores em comparagédo ao 4T05, principalmente em fungdo das
despesas geradas pela operagdo da Riopol, que ndo eram contabilizadas em 2005. Em 2006, as DVGAs
totalizaram R$ 249,7 milhdes, 16,5% acima do realizado em 2005, mais uma vez como resultado primariamente da
consolidacdo das despesas da Riopol, que ndo eram representativas em 2005, oriundas apenas da operagao de
pré-marketing.

Riopol: as DVGAs da empresa no 4T06 foram de R$ 38,1 milhdes, em linha com o realizado no 3T06, como
resultado no aumento das despesas com vendas decorrente do maior volume exportado foi compensado pela
reducédo de 9,2% no volume vendido e pela reducao no custo de servigo de terceiros. Das DVGAs, 75% foram
despesas com vendas e 25% despesas gerais e administrativas. Em 2006, de abril a dezembro, as DVGAs
totalizaram R$ 113,1 milhdes, sendo 69% referentes a despesas com vendas e 31% a despesas gerais e
administrativas. Tais resultados ndo sdo compardveis com os resultados obtidos em 2005, em que eram
contabilizadas somente as despesas com vendas relativas a atividade de pré-marketing da empresa.
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Petroflex: as DVGAs da Petroflex atingiram R$ 29,9 milhdes no 4T06, em linha com o realizado no 3T06, e foram
20,9% maiores que 0 4T05, pelo maior volume vendido e aumento das despesas gerais e administrativas. Em 2006
houve uma reducédo de 7,5% nas DVGAs em relacdo a 2005, totalizando R$105,8 milhdes no ano, em funcdo da
otimizacdo das despesas com frete, mas que foi parcialmente neutralizada pelo aumento das despesas gerais e
administrativas em func¢éo da reducao do quadro de pessoal e despesas de indenizago.

EBITDA

O EB|TDA COﬂSO“dadO no 4T06 ContinUOU sua EBITDA (R$ milhdes) e Margem EBITDA (%) — Consolidado Pro Forma
trajetéria de subida, crescendo 23,1% em  135% 14,5
relagdo ao 3T06, chegando a R$ 90,1 milhdes
neste trimestre. Em relagdo ao EBITDA do
4T05, o crescimento foi de 141,8%. Esse forte
aumento do EBITDA se deu pela consolidacéao
de EBITDA positivo da Riopol e pelo aumento
do EBITDA da Controladora. A margem EBITDA
consolidada chegou a 14,5% no 4TO06, 66,8
mostrando um avancgo de 4,0 p.p. em relagéo ao
3T06 e de 6,7 p.p. em comparagédo ao 4T05. Tal
recuperacao de margens se deu principalmente
pelo movimento de recomposicdo de precos, ‘ ‘
experimentado no 3T06 e mantido durante o 1705 2105 3705 4705 1706 2706 3706 4706
4T06, tanto na Controladora quanto na Riopol, elevando a rentabilidade nas duas empresas. Cabe comentar que a
margem EBITDA esta impactada pelo ajuste na receita consolidada da Suzano Petroquimica no 4T06 em funcao
da eliminacdo das transagdes entre companhias realizadas ao longo do ano porém concentradas no ultimo
trimestre. Distribuindo o efeito das transag¢des entre companhias pelos trimestres de 2006, a margem EBITDA
efetiva do 4T06 é de 13,9%.

Em 2006, o EBITDA consolidado alcangou R$ 193,3 milhdes, 1,8% acima do realizado em 2005, mais uma vez
como efeito da consolidagdo do resultado operacional da Riopol, com contribuicdo positiva a partir do 3T06, que
mais do que compensou a redugao de 47,7% no EBITDA da Petroflex. A margem EBITDA consolidada em 2006 foi
de 8,1%, 0,9 p.p. menor que a margem realizada em 2005, como resultado do pequeno recuo de 0,2 p.p. na
margem da Controladora e de 6,8 p.p. na margem da Petroflex. A consolidagédo de um EBITDA positivo da Riopol
gerou uma contribuicdo de R$ 19,7 milhdes na geragao de caixa operacional consolidada da Companhia em 2006.

4706 4T05 A (%) 3T06 A (%) 2005 A (%)
Suzano Petroquimica
Controladora 65,2 33,3 95,5 59,7 9,2 155,9 156,5 (0,3)
Riopol™*? 19,0 0,3 - 76 1508 19,7 (1,9) -
Petroflex’ 5,0 6,7 (26,6) 6,3 (21,0) 19,9 38,1 (47,7)
Outras despesas
consolidadas* 0,9 (3,1) - (0,5) - (2,2) (2,9) -
Suzano Petroquimica
Consolidado® 90,1 37,2 141,8 73,1 23,1 193,3 189,8 1,8

1 — Participagédo da Suzano Petroquimica de 33,33% na Riopol e 20,12% na Petroflex

2 - Consolidagdo pro forma, considerando para todos os periodos citados participagdo de 100% na Polibrasil, consolidada com as participagdes na Petroflex e
Riopol. Nao considera a participagdo detida na Politeno nos periodos anteriores a sua alienagdo, que ocorreu em 04/04/06.

3 — O EBITDA no 4T05 e em 2005 reflete apenas a atividade de pré-marketing (ndo contemplam vendas de resina de produgao proépria). Desta forma os dados
nao sdo comparaveis ao realizado a partir de abril de 2006.

4 — Reflete as despesas operacionais consolidadas da SPQ Investimentos e Participagbes Ltda., da Suzanopar Petroquimica Litd. e da Polipropileno
Participagdes até 30 de setembro de 2006
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Nota: os dados de EBITDA consolidado pro forma apresentados para o 1705, 2T05 e 3T05 continham um pequeno erro de
contabilizagdo, e portanto foram corrigidos no grafico acima e também no valor integral do ano de 2005, apresentado na
tabela acima, visando garantir a melhor comparabilidade de resultados e auxiliar nas projegées de desempenho futuro.

Riopol: a geragao de EBITDA no 4T06 foi de R$ 57,0 milhdes, apresentando um aumento de 150,8% em relagédo
ao resultado do 3T06, em fungéo principalmente do efeito do realinhamento de preco implementado durante o 3T06
e capturado integralmente no 4T06, e do continuo processo de aumento da eficiéncia operacional da planta e do
recuo no custo das matérias-primas. Com a geracao de EBITDA positiva a partir do 3T06, o EBITDA acumulado em
2006 montou a R$ 59,0 milhdes. A margem EBITDA do 4T06 foi de 17,3% e de 6,2% no ano de 2006.

Petroflex: o EBITDA da Petroflex no 4T06, de R$ 24,7 milhdes, foi 21,6% maior que o realizado no 4T05 devido ao
aumento nas DVGAs e também no CPV unitario que superaram o efeito do aumento no volume vendido e na
receita liquida unitaria. Em relagdo ao 3T06, o EBITDA sofreu uma redugao de 21,0%, em fungdo da reducdo de
10,4% no lucro bruto. O EBITDA de 2006 montou a R$ 99,1 milhdes, 47,7% menor que o realizado em 2005, pela
pressdo de custos das principais matérias-primas e por um cendrio de precos de elastémeros que néo foi muito
favoravel durante o ano. A margem EBITDA da empresa foi de 6,8% no 4T06 e de 7,3% no ano de 2006.

Resultado Financeiro e Divida

A Companhia apresentou, no 4T06, uma despesa financeira liquida consolidada no valor de R$ 25,9 milhdes,
gerada preponderantemente pelo resultado financeiro negativo da Controladora em R$ 17,7 milhdes, e pelo
impacto negativo da consolidagdo da participagcdo da Companhia na despesa financeira liquida da Riopol no
trimestre, no valor de R$ 7,6 milhdes, ambos decorrentes principalmente de despesas com juros, apesar do efeito
positivo da valoriza¢do de 1,7% do Real sobre o estoque de divida denominada em Dolares no periodo.

O endividamento bruto consolidado da Companhia (considerando principal e juros) em 31.12.06 era de R$ 1.934,1
milhdes, 2,3% maior que a posi¢cdo em 30.09.06. O endividamento liquido, no entanto, foi 2,4% menor, totalizando
R$ 1.561,9 milhdes no 4T06, em funcdo do maior caixa gerado pelos melhores resultados operacionais da
Controladora e Riopol.

Divida Liquida / EBITDA

Partindo das Demonstra¢des Financeiras Consolidadas pro forma, houve uma forte redug¢édo de alavancagem, com
o indice Divida Liquida/EBITDA apresentando uma queda de 3,59 p.p., passando de 11,39 em 30.09.06 para 8,08

Divida Liquida/ EBITDA no fechamento do ano. Tal redugédo é efeito do aumento do EBITDA

Consolidado Pro Forma consolidado pro forma acumulado nos ultimos 12 meses, pelo forte
crescimento no EBITDA da Controladora, 95,5% maior que o realizado
no 4705, e também pela contribuicdo positiva da consolidagédo do
EBITDA da Riopol, positivo apenas a partir do 3T06, somando R$ 19,7
milhdes no ano, enquanto toda a contribuicdo da sua divida ja estava ali
proporcionalmente computada. Esse processo de redugdo da
alavancagem deve se manter nos préximos trimestres, com a melhora
dos resultados da Controladora e com 0 avango da operagao da Riopol.
Cabe salientar que tanto o endividamento da Controladora, como o da
Riopol estdo concentrados no longo prazo, nao existindo nenhuma
pressao de rolagem ou cumprimento dos compromissos financeiros, que
estao confortavelmente programados para os préximos anos, apesar do
indicador de Divida Liquida/EBITDA ainda elevado.

13,19

30.06.06 30.09.06 31.12.06
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Lucro/Prejuizo Liquido do Exercicio

A forte recuperacao de resultados da Companhia, conseguida no 2506, permitiu a geracao de um lucro liquido no
periodo de R$ 29,1 milhdes, que foi suficiente para reverter o prejuizo liquido de R$ 29,1 milhdées apurado no 1S06.
Com isso, a Companhia apresentou no ano um lucro liquido de R$ 16,7 mil, apesar das despesas financeiras, da
ordem de R$ 58,6 milhdes, da amortizagdo de &gio, recorrente, no valor de R$ 57,3 milhdes e também da
consolidagdo do resultado negativo da Riopol com impacto negativo de R$ 30,8 milhdes. A contabilizagdo do valor
esperado da 22 parcela de venda da Politeno, refletido na conta de equivaléncia patrimonial, contribuiu
positivamente para o resultado da empresa, com um valor liquido de R$ 64,4 milhdes. O resultado da participagdo
da Suzano Petroquimica na Politeno, durante o 1T06, foi realocado nas demonstragdes financeiras pro forma para
a linha de participagdes minoritarias.

1. Balango Patrimonial- Controladora e Consolidado

2. Demonstrativo de Resultados— Controladora e Consolidado

Anexo 1 — Balanco Patrimonial
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Suzano Petroquimica - Controladora

Balanco Patrimonial
R$ mil

31/12/2006 31/12/2005
pro forma

Caixa e equivalente de caixa 169.592 218.274
Outros ativos circulantes 422.719 408.009
Ativo realizavel a longo prazo 198.892 122.869
Outros ativos permanentes 1.179.414 1.213.889
Ativo imobilizado 465.164 473.718
Ativo Total 2.435.781 2.436.759
Fornecedores 127.641 130.837
Financiamentos de curto prazo 163.460 487.701
Outros passivos de curto prazo 58.497 101.736
Financiamentos de longo prazo 1.076.925 687.895
Outros passivos de longo prazo 21.417 37.170
Resultados de exercicios futuros 21.271 24.866
Participagbes de minoritarios - 0
Patrimédnio liquido 966.570 966.554
Passivo Total 2.435.781 2.436.759
Suzano Petroquimica - Consolidado
Balanco Patrimonial
R$ mil

31/12/2006 31/12/2005

pro forma

Caixa e equivalente de caixa 393.335 245.841
Outros ativos circulantes 697.103 539.229
Ativo realizavel a longo prazo 296.570 175.818
Outros ativos permanentes 631.678 880.388
Ativo imobilizado 1.356.765 1.396.690
Ativo Total 3.375.451 3.237.966
Fornecedores 197.620 193.958
Financiamentos de curto prazo 256.517 567.949
Outros passivos de curto prazo 94.836 137.740
Financiamentos de longo prazo 1.677.631 1.209.473
Outros passivos de longo prazo 143.413 115.502
Resultados de exercicios futuros 38.864 45.318
Participagbes de minoritarios 0 1.472
Patriménio liquido 966.570 966.554
Passivo Total 3.375.451 3.237.966
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Anexo 2 — Demonstrativo de Resultado - Controladora

Suzano Petroquimica - Controladora
Demonstracoes de Resultados

R$ mil
4T05 (%)

(*) s/ Politeno Pro forma Var. %

Receita Bruta 609.018 533.397 14% 2.375.750 2.361.875 1%

Dedugbes da Receita Bruta (135.543) (123.403) 10% (548.936) (559.331) -2%

Receita Operacional Liquida 473.475 409.994 15% 1.826.814 1.802.544 1%

Custos das Vendas (382.792) (349.554) 10% (1.567.509) (1.561.537) 0%

Lucro Bruto 90.683 60.440 50% 259.305 241.007 8%

Margem Bruta 19,2% 14,7% 14,2% 13,4%

Despesas com Vendas (29.627) (37.301) -21% (127.966) (130.623) -2%

Despesas Gerais e Administrativas (18.401) (13.684) 34% (60.351) (54.050) 12%

Outras Receitas (Despesas) Operacionais Liquidas 2.658 5.930 -55% 9.884 28.967 -66%

Resultado das Atividades 45.313 15.385 195% 80.872 85.301 -5%

Margem da Atividade 9,6% 3,8% 4,4% 4,7%

Receitas (Despesas) Financeiras Liquidas (17.711) (69.893) -75% (58.645) (52.723) 11%
Receitas Financeiras 6.117 4.244 44% 23.098 19.467 19%
Despesas Financeiras (23.828) (74.137) -68% (81.743) (72.190) 13%

Equivaléncia Patrimonial 3.135 4.325 -28% 23.233 42.156 -45%

Amortizagéo de Agio (13.866) (13.936) 1% (57.321) (20.692) 177%

Receitas (Despesas) nao Operacionais Liquidas (589) (277) 113% (1.158) (25.970) -96%

Lucro Antes do IR e CS 16.282 (64.396) -125% (13.019) 28.072 -146%

Imposto de Renda e Contribuicdo Social (6.596) 30.883 -121% 13.035 4132 215%

Participagao Minoritaria - (6.716) -100% - (16.960)  -100%

Lucro/Prejuizo Liquido do Exercicio 9.686 (40.229) - 16 15.244 -100%)

EBITDA 65.188 33.336 96% 155.952 156.488 -0,34%

Margem Ebitda 13,8% 8,1% 8,5% 8,7%
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Anexo 2 — Demonstrativo de Resultado - Consolidado

Suzano Petroquimica - Consolidado
Demonstracoes de Resultados - Pro Forma

R$ mil
4T05 (*) 2006

(*) s/ Politeno Pro forma Var. % forma

Receita Bruta 794.825 613.196 30% 3.064.281 2.741.155 12%

Dedugdes da Receita Bruta (172.242) (136.545) 26% (678.621) (629.882) 8%

Receita Operacional Liquida 622.583 476.651 31% 2.385.660 2.111.273 13%

Custos das Vendas (502.026) (407.564) 23% (2.067.791) (1.812.122) 14%

Lucro Bruto 120.557 69.087 75% 317.869 299.150 6%

Margem Bruta 19,4% 14,5% 13,3% 14,2%

Despesas com Vendas (42.072) (40.845) 3% (166.378) (148.133) 12%

Despesas Gerais e Administrativas (23.778) (16.796) 42% (83.282) (66.103) 26%

Outras Receitas (Despesas) Operacionais Liquidas 3.450 6.820 -49% 14.039 29.632 -53%

Resultado das Atividades 58.157 18.266 218% 82.248 114.546 -28%

Margem da Atividade 9,3% 3,8% 3,4% 5,4%

Receitas (Despesas) Financeiras Liquidas (25.916) (70.537) -63% (92.300) (65.756) 40%
Receitas Financeiras 46.017 7.743 494% 120.580 19.506 518%
Despesas Financeiras (71.933) (78.280) -8% (212.880) (85.262) 150%

Equivaléncia Patrimonial - - -

Amortizagéo de Agio (13.866) (13.936) 0% (57.321) (20.692) 177%

Receitas (Despesas) ndo Operacionais Liquidas (559) (266) 110% 36.962 (26.272) -

Lucro Antes do IR e CS 17.815 (66.473) - (30.411) 1.826 -1765%

Imposto de Renda e Contribuigao Social (8.129) 23.393 -135% 28.301 734 3755%

Participacdo Minoritaria - 2.851 -100% 2.127 12.684 -83%

Lucro/Prejuizo Liquido do Exercicio 9.686 (40.229) - 16 15.244 -100%

EBITDA 90.061 37.250 142% 193.339 189.831 1,8%

Margem Ebitda 14,5% 7,8% 8,1% 9,0%
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