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   3rd Quarter 2012 Results:
‘Preparing the Field for Continuous Growth’ 
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 Banco de Chile’s shareholders approved a capital increase of Ch$250,000 million in order 
to support the Bank’s mid‐term business growth by reinforcing capital adequacy. 

 Despite  low  inflation  that  has  temporarily  hit  Banco  de  Chile’s  P&L,  it  maintained 
quarterly earnings at Ch$100 billion in the 3Q12, its market share in net income peaked at 
33% and it remained the most profitable bank in Chile. 

 Banco de Chile  is distinguished as the Best Bank  in Chile by LatinFinance and the Safest 
privately‐owned Bank in LatAm by Global Finance. 
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Santiago, Chile, November 7th, 2012, Banco 
de  Chile  (NYSE:  BCH),  a  full  service  Chilean 
financial  institution,  market  leader  in  a  wide 
variety  of  credit  and  non‐credit  products  and 
services  across  all  segments  of  the  Chilean 
financial market,  today announced  its  results  for 
the third quarter 2012. 

Financial Snapshot 

 
 

 
 

 
 

 
*Citi  and  the  arc  design   in  Trademark  registered  by  

Citigroup   Inc.  Use  under  License.  
 

 

Pablo Granifo (Chairman): ‘I am glad to announce that in 
the Extraordinary Shareholders Meeting held on October 
17,  a  capital  increase  of  Ch$250  billion  was  approved. 
This  capitalization  is  supported by  strong  fundamentals, 
such as a positive mid‐term outlook for the local economy 

and the banking  industry, a solid business strategy that  is achieving  its 
goals  and  our  continuous  attention  on  long‐term  financial  soundness. 
Hence, the raised capital will enable us to support our organic growth, 
maintain  suitable  capital  indicators  and  increase  the  free‐float  of  our 
stock. As we mentioned at the beginning of 2011, when we undertook a 
similar action,  the capital  raised on  that occasion should have enabled
us  to  afford  three  years  of  average  growth,  however,  the  rapid 
expansion  of  our  business  in  2011  and  2012  matched  the  expected 
growth for a triennium. We believe that based on our business position, 
superior  credit  quality,  cost  of  funding,  brand  recognition,  solid  track 
record  and  the  ability  to  make  profitable  the  capital  injections,  this 
transaction  should  be  seen  as  good  news  for  our  shareholders  and 
investors’. 
 
 

 
Arturo Tagle  (CEO):  ‘A new capital  increase represents a 
boost for our operation in the mid‐term and it comes over 
in  the  right  moment.  During  2012  we  have  continued 
recording  solid  figures,  though  lower  than  the 
unparalleled performance posted  in 2011. Particularly,  in 

the  3Q12  our  net  income  amounted  to  Ch$100  billion  and  translated 
into a ROAE of 20.1%, which placed us at the top of the industry in both 
indicators. We  believe  these  are  remarkable  figures within  a  business 
environment characterized by temporary low inflation, a less dynamic –
though growing – economy and higher credit risk, as we anticipated  in 
our  last  earnings  release.  Amid  these  forces,  we  have  been  able  to 
maintain a market leading position in deposits and net income while we 
have neither cut spreads nor deteriorated our credit quality.  In view of 
that,  we  have  grown  by  maintaining  an  attractive  risk‐return 
relationship.  Furthermore,  we  have  maintained  our  cost  base  under 
control, which has enabled us to compensate  lower operating revenues 
caused by some of the mentioned factors. All in all, we have been able to 
deal with  the  business  environment  by  showing  strategic  consistency, 
while maintaining attractive financials’. 
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Business Environment 
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KEY FIGURES 
GDP & Consumption 
(12 months % change) 

 
 

Inflation & Monetary Policy Rate 
(12m % change and %) 

 The  Chilean  economy  keeps  growing  above  expectations  by 
recording a 5.4% YoY expansion  in the 3Q12 that  is  in  line with the 
pace of  the  last  two quarters. Based on  these encouraging macro 
figures and despite the uncertainty regarding global activity, market 
agents maintain an optimistic outlook for the local economy. 

 The  Chilean  GDP  growth  has  been  pulled  by  the  resilience  of 
important  economic  sectors,  such  as  commerce,  construction  and 
services, whose dynamism has been based on a  solid evolution of 
aggregate demand. 

 The above has been based on solid macroeconomic  fundamentals,
such  as  low  unemployment  rates  (below  7%  during  2012  YTD), 
positive expectations held by individuals and companies, as well as a 
consistent credit expansion in the banking sector. 

 As  for  inflation,  as  of  Sep‐12  the  CPI  accumulated  a  1.4%  YTD 
increase, which is mostly associated with the recent rise in food and 
transportation  prices.  On  a  yearly  basis,  CPI  accumulated  a  2.8%
increase  as of  Sep‐12, while market expectations  surveys  allow  to 
infer that inflation would be around 2.0% as of Dec‐12.   

 All of  the above enabled  the Chilean Central Bank  to maintain  the 
monetary policy interest rate unchanged at 5.0% since January 2012
to date. Changes are not expected as inflation should remain within 
the Central Bank mid‐term goal range. 
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KEY FIGURES 
Industry’s Loan Nominal Growth* 

(%) 

* Figures do not include Corpbanca’s operations in Colombia.

 
Industry’s Net Income & ROAE 

($Bn. and %) 

 After  a QoQ  upturn  in  the 2Q12,  in  the 3Q12  the  industry’s  total 
loans continued to show a moderate slowdown by posting QoQ and 
YoY  expansions  of  1.5%  and  12.5%,  respectively.  This  slight 
deceleration  is mainly explained by  lower dynamism  in commercial 
loans  and  measures  taken  by  some  banks  in  order  to  address 
deterioration in credit quality. 

 Therefore, the banking industry continues to show double‐digit YoY 
growth  rates by posting 12.8%, 11.1% and 13.4% YoY  increases  in 
commercial, residential mortgage and consumer loans, respectively. 

 As for net results, in the 3Q12 the industry’s net income amounted 
to  Ch$305  billion,  which  represents  an  18.5%  YoY  drop.  This 
variance was mainly prompted by operating expenses that climbed 
13.6%  YoY  and  also  by  a  10.5%  YoY  rise  in  loan  loss  provisions. 
Whereas  the  former  had  to  do  with  greater  administrative 
expenses,  contingency provisions and other expenses,  the  latter  is
explained by the industry’ loan growth and exceptional low levels of 
provisions in the 3Q11 related to historical lows in past‐due. 

 Also,  the  industry  recorded  a  modest  2.5%  YoY  increment  in 
operating  revenues,  mainly  due  to  lower  contribution  from  the 
industry’ UF net asset position as a result of a negative  inflation  in 
the 3Q12 as compared  to  the advance observed  in  the 3Q11. This 
was supplemented by a 34.7% drop in income tax due to the effect 
of changes in the corporate tax rate on the banks’ deferred taxes. 

 In terms of profitability, industry’ ROAE scaled down to 11.1% in the 
3Q12. This figure is well below those recorded a year and a quarter 
earlier, due to both lower net income and a reinforced capital base 
across the industry. 
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  Banco de Chile:
Net Income and Operating Revenues 

     

NN N
EE E T
T T  
    II I NN N

CC C
OO O
MM M
EE E
 

 

KEY QUARTERLY FIGURES 
(In billions of Ch$, except for %) 

 
(1) ROAE excludes provisions for minimum dividends. 

Our net income was Ch$100 billion in the 3Q12, which is 1.5% above the 
figure we posted a year earlier and compares favorably to the 18.5% YoY 
drop recorded by the  industry’ net  income  in the 3Q12 as compares to 
the 3Q11. Our performance in the 3Q12 was mainly explained by:  

 A growing loan book and slightly higher lending spreads.   

 Provisions for loans losses below last year’s figure. 

 Lower  income tax due to tax benefits associated with our deferred 
tax position, because of the rise in the Chilean corporate tax rate. 

 Stable income from fees and commissions over the recent quarters. 

The above was partly offset by: 

 Inflation below market expectations during 2012 and particularly in 
the 3Q12 as compared to the 3Q11. 

 Greater operating expenses, in line with our business growth. 

 Lower results from the accrual of our investment portfolio. 

Our good performance enabled us to maintain at the top of the industry 
in net  income with an outstanding market share of 32.7%  in  the 3Q12 
and  28.9%  YTD.  Furthermore,  our  ROAE  reached  20.1%  in  the  3Q12, 
which is slightly below our 3Q11’s figure and permitted us to remain the 
most profitable bank in the local industry that – excluding us – averaged 
an 11.1% ROAE in the 3Q12, while our peers posted a 9.9% on average. 
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KEY QUARTERLY FIGURES 
(In millions of Ch$, except for %) 

 

Some  of  the  factors mentioned  above  resulted  in  total  operating 
revenues that scaled down slightly in the 3Q12 (1.5% YoY). This behavior
was the consequence of opposing forces working together: 

 Lower inflation that translated into a 0.16% UF decrease in the 3Q12 
versus the 0.56% rise posted  in the 3Q11. This situation has hit the 
contribution of our UF net asset position financed with Ch$. 

 Lower  results  from  treasury  activities  due  to  the  effect  of  lower 
inflation  on  the  accrual  of  fixed‐income  securities  held  in  our 
investment portfolio. 

 A negative exchange rate effect on the hedge of US$‐denominated 
provisions  for  loans  losses  that  was  caused  by  a  7.7%  peso 
appreciation in the 3Q12 versus a 9.3% depreciation in the 3Q11. 

These factors were mostly offset by: 

 A  loan book that grew by 9.5% YoY  in the 3Q12, mainly  influenced 
by  retail  banking  products  (consumer  and  residential  mortgage 
loans) that keep expanding at double‐digit rates.  

 The  above was  supplemented  by  a  slight  YoY  upsurge  in  lending 
spreads  in  the  3Q12  versus  the  3Q11  in  order  to  compensate  a 
higher credit risk observed in the industry during 2012. 

 Our  leading  market  position  in  non‐interest  bearing  deposits  by 
recording  a  10.1%  YoY  rise  in  our  average  balances  of  checking
accounts and demand deposits, which provides us with a  low‐cost 
source of funding. 

Overall, our NIM declined slightly by 21 bp. in the 3Q12 as compared to 
a year earlier, mainly pushed by lower inflation that negatively impacted 
our UF net asset position. 
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  Banco de Chile:
Provisions for Loan Losses and Operating Expenses 
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KEY QUARTERLY FIGURES 
(In millions of Ch$, except for %) 

 

In the  3Q12  our  provisions  for  loan  losses  fell  to  Ch$40  billion  from 
Ch$45  billion  in  the  3Q11,  which  represents  a  10.7%  shrink  and 
translates  into  a  22  bp  decrease  in  our  ratio  of  provisions  to  average 
loans that amounted to 0.88% in the 3Q12. The decline in our provisions 
took place in spite of our YoY loan growth and was mainly fostered by: 

 The release of allowances for loan losses by ~Ch$8.0 billion, related 
to  the  credit  risk  classification  upgrade  of  a  wholesale  banking
customer based on our procedures of individual assessment.  

 A  YoY  decrease  of  84%  in  our  Wholesale  segment’s  loan  loss 
provisions, once adjusted by the mentioned release, which is mainly 
the  result  of:  (i)  a  positive  exchange  rate  effect  on  the  US$‐
denominated provisions due  to  the 7.7% peso  appreciation  in  the 
3Q12  versus  a  9.3%  depreciation  in  the  3Q11,  and  (ii)  provisions 
established in the 3Q11 to address specific cases of higher credit risk
of some customers. 

The  above  enabled  us  to  offset  greater  provisions  from  our  Retail 
segment  as  a  result  of  the  loan  growth  that  included  an  important
penetration  in  the credit card business,  installment  loans  that keep on 
growing and higher dynamism in commercial loans to SMEs. 

As mentioned  in our  last report we have strived to maintain a superior 
asset  quality  by  improving  our  collection  procedures  and  credit  risk 
models, while  tightening  the  credit‐granting  assessment  for  the  lower 
and middle  income  segment.  As  a  result,  our  past‐due  (0.94%  in  the 
3Q12) keeps a downward trend from the peak observed in the 1Q12 and 
remains well below industry’ average.  
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KEY QUARTERLY FIGURES 
(In millions of Ch$, except for %) 

 

 

 

In the 3Q12 our total operating expenses totaled Ch$160 billion, which 
represents a 5.1% YoY increase that is explained by the following factors:

 A YoY decline of 22.0%  in personnel expenses. This drop must be 
analyzed  in  conjunction  with  the  rise  posted  in  ‘other  operating 
expenses’.  In  fact,  the  3Q11’s  amount  of  personnel  expenses 
includes  the  one‐off  effect  of  a  special  bonus  (~Ch$28  billion)
granted  to our staff as part of  the collective bargaining agreement 
reached  in  that period. Due  to  the  same effect,  in  that period we 
released  a  contingency  provision  from  the  ‘other  operating 
expenses’ by ~Ch$22 billion that had been set in the 2Q11. 

 Accordingly, our personnel expenses, adjusted by this one‐off effect, 
would have increased by 7.9%, which has to do with higher salaries.  

 Administrative expenses  that grew by 5.7% YoY and  totaled Ch$60 
billion in the 3Q12. The YoY advance was mainly steered by greater 
marketing expenses of Ch$2.4 billion  in  the 3Q12 as  compared  to 
the 3Q11, which  is  related  to campaigns  intended  to maintain our 
brand recognition. 

Based  on  the  above,  our  cost  base  demonstrates  an  evolution  that  is 
aligned  with  our  business  activity.  Actually,  the  rise  in  our  cost‐to‐
income ratio, from 49.1% in the 3Q11 to 52.3% in the 3Q12, was mostly 
prompted by operating revenues that were affected by  lower  inflation. 
Conversely, our cost‐to‐assets ratio  improved from 2.9%  in the 3Q11 to 
2.8%  in  the  3Q12,  which  demonstrates  our  higher  productivity  and 
economies of scale. 
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  Banco de Chile:
Loan Portfolio and Funding Structure 
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KEY QUARTERLY FIGURES 
(In Billions of Ch$, except for %) 

 
 

 
 

BCH’s Market Position 
(Market Share as of September 30, 2012)  

Item  Mkt.Sh.* 12mChg.*  Position
Commercial 
Loans  19.6% (119)bp  #1
Residential 
Mortgage  17.1% +109bp  #3
Consumer  
Loans  21.8%  (44)bp  #2
Total  
Loans  19.2%  (51)bp  #2
Current Acc. & 
Dem. Deposits  23.4% +24bp  #1
*Adjusted by Corpbanca’s operations in Colombia. 

As of Sep‐12 our loan book had grown by 9.5% YoY and totaled Ch$18.4 
trillion.  On  a  QoQ  basis,  the  growth  of  2.4%  posted  by  our  Retail 
segment  in  the  3Q12  offset  the  decline  of  2.3%  pointed  by  our 
Wholesale segment. This is in line with our strategic priorities associated 
with  leading  the  retail market  and  enhancing  the wholesale  segment, 
which implies to increase the profitability of the latter. Overall, we hold
a 19.2%* market share but we have neither cut spreads nor deteriorated
asset quality. Thus, our loan book evolution is summed up as follows: 

 Commercial  loans  that grew 6.3% YoY as of Sep‐12. The slowdown 
has  to  do with  a modest  expansion  from wholesale  banking  that 
compares to the sharp demand  in the 3Q11, as we have discarded 
to participate in deals with disadvantageous risk‐return relationship, 
and also due to a negative exchange rate effect (peso appreciation 
in the 3Q12 versus depreciation 3Q11) on Foreign Trade  loans that 
lowered 12.5% YoY. Thus, commercial loans granted to corporations 
rose 4.0% YoY, while SMEs showed a higher dynamism by posting a 
13.8% YoY advance. Overall, we remained at the top of the industry 
with a 19.6%* market share as of Sep‐12. 

 Solid  growth  rates  in  residential mortgage  loans.  The  18.6%  YoY 
expansion is explained by diverse factors. On the one hand, the real 
estate market has shown a significant dynamism since 2010,  in  line
with  solid economic  figures. On  the other hand, we have profited 
from  this opportunity by offering  tailored  lending  solutions  to our 
customers  based  on  a  competitive  funding  and  accurate 
segmentation. Hence, we  have  gained  109  bp* market  share  YoY
and hold a 17.1%* stake as of Sep‐12. 

 An 11.2% YoY rise in consumer loans that has been mainly caused by 
our  higher  penetration  in  credit  cards  (+21.3%  YoY  rise  in 
outstanding  balances)  and  –  into  a  lesser  extent  –  by  installment 
loans that climbed 9.0% YoY. Due to the increase witnessed in past‐
due  since  the  second  half  of  2011, we  established  stricter  credit‐
granting procedures that have translated into lower growth rates in 
the  lower  and middle  income  segment. On  the whole, we  hold  a 
21.8%* market share in this product. 
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KEY QUARTERLY FIGURES 
(In Billions of Ch$, except for %) 

We  continue  to  diversify  our  structure  by  opening  new markets  and 
using alternative types of debt, while we remain the main player in non‐
interest bearing liabilities. 

Regarding  funding  diversification,  in  the  3Q12  we  completed  a  bond 
private  placement  in  Hong  Kong  by  US$50  million  at  attractive  risk 
premiums. We keep on seeking new financing alternatives as we reckon 
that our exceptional credit rating supports this strategy. 

Also,  we  maintain  our  market  leadership  in  current  accounts  and 
demand  deposits, with  a  23.4% market  share,  based  on  a  YoY  rise  of 
8.7%  in balances.  This upward  trend has been  fostered by  growths of 
8.4%  and  8.8%  YoY  in  companies’  and  individuals’  current  accounts, 
though  in  the  last  two  quarters  we  have  noted  a  slowdown  that  is 
aligned with a high  interest  rate  scenario. All  in all, we have  remained 
basically  flat  in  total  current  accounts  and  demand  deposits  market 
share YoY but our stake in individuals’ current accounts rose by 292 bp. 

As a result of our funding initiatives, our ratio of interest earning assets 
to  interest bearing  liabilities has remained basically flat over the  last 12 
months, demonstrating the consistency between our assets and funding 
sources.
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  Banco de Chile:
Equity and Other Issues 
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EQUITY & CAPITAL ADEQUACY 
(In Billions of Ch$, except for %) 

 

Our equity increased by 8.1% YoY and totaled Ch$1,835 billion as of Sep‐
12 as compared to the Ch$1,698 billion as of Sep‐12. The rise of Ch$137 
billion relied mainly on:  

 Ch$74 billion associated with the retention of 30% of our 2011’s net 
distributable  earnings  (after  the  payment  to  the  Central  Bank 
corresponding  to 100% of  the  stake pledged  to  SAOS and held by 
SM‐Chile A series in our dividends).  

 Ch$58 billion of our 2011’s net income that was retained in order to 
reflect  the  impact  of  accumulated  inflation  on  the  shareholders’ 
equity (difference between total and distributable earnings). 

In  terms  of  capital  adequacy,  our  indicators  remain  strong  and  well 
above the regulatory limits. Our BIS ratio accounted for 12.5% as of Sep‐
12, which  is 35 bp. below  the  figure posted a year earlier, despite  the 
9.5% YoY  rise  recorded by our  total  loans. Accordingly, our BIS  ratio  is
25% above the limit imposed by the Chilean regulator.  

Similarly, our Tier  I ratio remained almost  flat  in a 12‐month period by 
reaching  6.8%  as  of  Sep‐12,  which  represents  2.3x  the  regulatory 
threshold. 
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CAPITAL INCREASE 
ISSUANCE CHARACTERISTICS 

 

 
 
 

INTERNATIONAL RATINGS 
(Long‐Term Foreign Currency) 

 

 
 

 

 

 

Ch$250 Billion Capital Increase 
 

 In Extraordinary Shareholders Meeting held on October 17, 2012 
our shareholders approved a capital increase of Ch$250 billion for 
Banco  de  Chile  through  the  issuance  of  3,939,489,442  common 
shares of “Banco de Chile‐T” series. 

 This new series has the same rights as any Banco de Chile’s shares, 
with  the exception  that  they will not allow  its holders  to  receive 
dividends  and  fully  paid‐in  shares,  with  charge  to  our  net 
distributable  earnings  for  fiscal  year  2012.  Nevertheless,  once 
those dividends and  fully paid‐in shares are distributed and paid, 
“Banco de Chile‐T”  shares will automatically  turn  into  “Banco de 
Chile” shares. 

 As  usual,  this  process  will  involve  three  stages:  an  ordinary 
preemptive  rights  period,  a  special  preemptive  rights  period 
(related to pledged shares to SAOS), and the auction of remaining 
shares, not subscribed in the previous periods. 

 Our controlling shareholder – LQIF – has announced  its  intention 
to underwrite and pay  the  shares  corresponding  to  the ordinary 
preemptive  rights  period,  and  to  assign  and  transfer  its  right  to 
exercise their options during the special preemptive rights period. 

 According to our estimates, this capital  increase should enable us 
to  increase our BIS  ratio by  roughly 1.2%, all  things being equal, 
which give us a sound support  for our expected business growth 
over the next three years. 
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Results by Business Segments  
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KEY QUARTERLY FIGURES 
 

 

 

Notes: 
Earnings  from  the management  of  our  balance  sheet  gap 
(generated  by  commercial  activities)  are  allocated  within 
our retail and wholesale business segments. 
For  purposes  of  comparison  certain  line  items  have  been 
reclassified for the 3Q11and 2011. 

 

In  the  3Q12  our  Retail  Banking  segment  pointed  an  income  before 
income  tax of Ch$50 billion, which  is 20.5% below  the  figure posted  in 
the 3Q11. This performance has mainly relied on; 

 Greater provisions  for  loan  losses  that  totaled Ch$46 billion  in  the 
3Q12, which  represents  a 58.3%  YoY  rise.  This  increase has  to do 
with a  loan book  that  continues  to grow at double‐digit  rates YoY 
and outstanding credit quality figures observed  in the 3Q11. As for 
the  latter,  in  the  3Q11  our  average  past‐due  ratio  for  consumer 
loans  was  1.30%,  which  represents  a  low  basis  for  comparison. 
Conversely,  in  the 3Q12  this average amounted  to 1.66%, which  is 
more  aligned  with  normal  periods.  Also,  the  rise  in  loan  loss 
provisions  relates  to a  less effective collection  in Sept‐12  that – as 
compared to Sept‐11, had more days off due to the anniversary of 
the Chilean Independence Day. 

 A 9.1% YoY  rise  in  the  segment’s operating expenses, mainly  as  a 
result  of  greater  severance  payments,  additional  marketing
expenses  for  brand  enhancement  and  higher  rentals  due  to  the 
distribution network expansion. 

These factors were partly offset by operating revenues that surged 7.4% 
YoY, based on:  (i) a 15.0% YoY  loan growth,  (ii) higher  lending  spreads 
(+30 bp YoY), and (iii) an 11.7% YoY rise in average balances of checking 
accounts and demand deposits that are non‐interest bearing.  
These  positive  factors more  than  offset  the  negative  effect  of  lower 
inflation on the segment’s UF net asset position. 
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KEY QUARTERLY FIGURES 
 

 

 

Notes: 
Earnings  from  the management  of  our  balance  sheet  gap 
(generated  by  commercial  activities)  are  allocated  within 
our retail and wholesale business segments. 
For  purposes  of  comparison  certain  line  items  have  been 
reclassified for the 3Q11and 2011. 

Our Wholesale  Banking  segment  posted  income  before  income  tax  of 
Ch$37 billion in the 3Q12, which represents an 18.8% YoY rise. The main 
factors that contributed to this performance were: 

 A  significant  drop  in  loan  loss  provisions  due  to:  (i)  an  allowance 
release of ~Ch$8.0 billion related to the risk classification upgrade of 
a specific customer  in the 3Q12, (ii) a positive exchange rate effect 
(due to the peso appreciation  in the 3Q12 and the opposite  in the 
3Q11) on US$‐denominated provisions, and (iii) provisions set in the 
3Q11  to  reflect  a  credit  risk  deterioration  of  a  specific  customer
during that period.  

 The above was amplified by operating expenses that  lowered 5.8% 
YoY in the 3Q12, basically due to the allocation of part of the one‐off 
effect associated with the special bonus granted to our staff  in the 
3Q11, as part of the collective bargaining agreement reached in that 
period. 

 The  previously mentioned was  partly  offset  by  a  YoY  decrease  of 
20.8%  in  the  segment operating  revenues as a consequence of:  (i) 
the negative effect of lower inflation on the segment’s UF net asset 
position,  (ii) a negative exchange  rate effect on  the asset position 
that hedges the segment’s loan loss provisions denominated in US$, 
as  a  result  of  the  7.7%  peso  appreciation  in  the  3Q12,  and  the 
opposite in the 3Q11 when the peso depreciated by 9.3%. 
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KEY QUARTERLY FIGURES 
 

 

Notes: 
Earnings  from  the  management  of  our  balance  sheet  gap 
(generated by  commercial activities) are allocated within our 
retail and wholesale business segments. 
For  purposes  of  comparison  certain  line  items  have  been 
reclassified for the 3Q11and 2011. 

In line with unfavorable market factors, our Treasury posted a 30.2% YoY
shrink  in  income before  income tax, which totaled Ch$4.6 billion  in the 
3Q12. This variance was backed by: 

 A negative  inflation effect as a result of  the 0.16% decrease  in  the 
UF during  the 3Q12 as compared  to  the 0.56% advance posted by 
the UF  in  the 3Q11. Accordingly, our Treasury had a  lower  income 
from the accrual of our investment portfolio, which is mostly funded 
with peso‐denominated liabilities. 

 Lower  sales  of  available‐for‐sale  instruments  by  roughly  Ch$550 
million in the 3Q12 as compared to the 3Q11. 

 The above was partly offset by better results from trading as a result 
of:  (i)  favorable  shifts  in  the  cross  border  long‐term  USD  yield 
curves,  (ii)  advantageous  cross  currency  funding,  and  (iii)  gains  in 
derivative positions due to lower inflation.  

As  for  the  investment portfolio, our Treasury  continues  to expand our 
position  in  available‐for‐sale  securities  based  on  the  expectation  on 
lower interest rates over the future.  

Finally, our OCI posted a significant YoY increase as a result of the lower 
interest  rates  –  explained  by  lower  risk  premiums  on  our  foreign 
investment portfolio – permitted us to accumulate net unrealized gains 
by Ch$13 billion in the 3Q12 as compared the loss of Ch$7 billion posted 
a year earlier. 
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KEY QUARTERLY FIGURES 
 

 
Notes: 
Earnings  from  the  management  of  our  balance  sheet  gap 
(generated by  commercial activities) are allocated within our 
retail and wholesale business segments. 
For  purposes  of  comparison  certain  line  items  have  been 
reclassified for the 3Q11and 2011. 

 

Our Subsidiaries recorded an income before income tax of Ch$13 billion 
in  the 3Q12, which  is 2.9% above  the  figure posted a year earlier. The 
better results are mainly associated with: 

 Approximately Ch$2.7 billion of greater net income in our Factoring 
subsidiary,  due  to:  (i)  a  positive  effect  of  lower  inflation  on  the 
company’s UF  net  liability  position  and  Ch$‐denominated  interest 
earning assets, and (ii) a 29.2% YoY rise in average balances of total 
loans. 

 Better  results  in  our  Financial  Advisory  subsidiary  by  ~Ch$500 
million  due  to  more  important  deals  settled  in  the  3Q12  as 
compared to the 3Q11. 

The above was partly offset by: 

 A  decrease  of  Ch$2.2  billion  in  our  Securities  Brokerage’s  net 
income, which  is  in  line with a 45.3% YoY drop  in the stock trading 
turnover during the 3Q12. This  is due to  investors that continue to 
seek  less  volatile  investments,  amid  a  high  interest  rate  scenario 
that make fixed‐income securities more attractive. 

 Roughly  Ch$1.1  billion  of  lower  net  income  in  our Mutual  Funds 
subsidiary.  Though  the  average  number  of  participants  rose  by 
10.6%  YoY  and  the  company’s  average  AUM  has  rebounded  by 
posting a 7.2% YoY growth  in  the 3Q12,  investors have rebalanced 
their portfolios towards  fixed‐income  in order to soften the effects 
of  volatile  stock markets.  Accordingly,  the  income  from  fees  and 
commissions fell by 10.3% YoY in the 3Q12. 
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  Banco de Chile:
Consolidated Statement of Income (Chilean‐GAAP)
(In millions of Chilean pesos (MCh$) and millions of US dollars (MUS$))

     

 

    

These results have been prepared in accordance with Chilean GAAP on an unaudited, consolidated basis.   
 

All figures are expressed in nominal Chilean pesos (historical pesos), unless otherwise stated.  All figures expressed in US dollars (except earnings per 
ADR) were converted using the exchange rate of Ch$474.70 for US$1.00 as of September 30, 2012. Earnings per ADR were calculated considering 
the nominal net income, the exchange rate and the number of shares outstanding at the end of each period.  
 

Banco de Chile  files  its consolidated  financial statements, together with those of  its subsidiaries, with the Chilean Superintendency of Banks and 
Financial Institutions, on a monthly basis. In addition, Banco de Chile files its quarterly financial statements (notes included) with the SEC in form 6K, 
simultaneously or previously  to  file  this quarterly earnings  report. Such documentation  is equally available at Banco de Chile’s website both  in 
Spanish and English. 
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  Banco de Chile:
Consolidated Balance Sheets (Chilean‐GAAP) 
(In millions of Chilean pesos (MCh$) and millions of US dollars (MUS$))

     

 

    

These results have been prepared in accordance with Chilean GAAP on an unaudited, consolidated basis.   
 

All figures are expressed in nominal Chilean pesos (historical pesos), unless otherwise stated.  All figures expressed in US dollars (except earnings per 
ADR) were converted using the exchange rate of Ch$474.70 for US$1.00 as of September 30, 2012. Earnings per ADR were calculated considering 
the nominal net income, the exchange rate and the number of shares outstanding at the end of each period.  
 

Banco de Chile  files  its consolidated  financial statements, together with those of  its subsidiaries, with the Chilean Superintendency of Banks and 
Financial Institutions, on a monthly basis. In addition, Banco de Chile files its quarterly financial statements (notes included) with the SEC in form 6K, 
simultaneously or previously  to  file  this quarterly earnings  report. Such documentation  is equally available at Banco de Chile’s website both  in 
Spanish and English. 
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  Banco de Chile:
Consolidated Balance Sheets (Chilean‐GAAP) 
(In millions of Chilean pesos (MCh$) and millions of US dollars (MUS$)) 

     

 

 

    

These results have been prepared in accordance with Chilean GAAP on an unaudited, consolidated basis.   
 

All figures are expressed in nominal Chilean pesos (historical pesos), unless otherwise stated.  All figures expressed in US dollars (except earnings per 
ADR) were converted using the exchange rate of Ch$474.70 for US$1.00 as of September 30, 2012. Earnings per ADR were calculated considering 
the nominal net income, the exchange rate and the number of shares outstanding at the end of each period.  
 

Banco de Chile  files  its consolidated  financial statements, together with those of  its subsidiaries, with the Chilean Superintendency of Banks and 
Financial Institutions, on a monthly basis. In addition, Banco de Chile files its quarterly financial statements (notes included) with the SEC in form 6K, 
simultaneously or previously  to  file  this quarterly earnings  report. Such documentation  is equally available at Banco de Chile’s website both  in 
Spanish and English. 
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  Banco de Chile:
Selected Financial Information (Chilean‐GAAP) 
(In millions of Chilean pesos (MCh$) and millions of US dollars (MUS$))

     
 

    

These results have been prepared in accordance with Chilean GAAP on an unaudited, consolidated basis.   
 

All figures are expressed in nominal Chilean pesos (historical pesos), unless otherwise stated.  All figures expressed in US dollars (except earnings per 
ADR) were converted using the exchange rate of Ch$474.70 for US$1.00 as of September 30, 2012. Earnings per ADR were calculated considering 
the nominal net income, the exchange rate and the number of shares outstanding at the end of each period.  
 

Banco de Chile  files  its consolidated  financial statements, together with those of  its subsidiaries, with the Chilean Superintendency of Banks and 
Financial Institutions, on a monthly basis. In addition, Banco de Chile files its quarterly financial statements (notes included) with the SEC in form 6K, 
simultaneously or previously  to  file  this quarterly earnings  report. Such documentation  is equally available at Banco de Chile’s website both  in 
Spanish and English. 
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Pablo Mejia | Head of Investor Relations

Investor Relations | Banco de Chile 

 (56‐2) 653.3554  |  pmejiar@bancochile.cl
 

Rolando Arias | Research & Planning Manager

Research & Planning Department | Banco de Chile 

 (56‐2) 653.3535  |  rarias@bancochile.cl 

 

 

    
Appendix 

     

SS S U
U U
MM M
MM M
AA A
RR R
YY Y
     OO O
FF F  
    DD D
II I FF F
FF F E
E E R
R R
EE E N
N N
CC C
EE E S
S S  
        

BB B
EE E T
T T W
W W
EE E E
E E N
N N
     CC C
HH H
II I LL L
EE E  
    GG G
AA A
AA A
PP P
     AA A
NN N
DD D
     II I F
F F R
R R
SS S
 

 

The most significant differences are as follows:
 Under  Chilean GAAP,  the merger  of  Banco  de  Chile  and  Citibank  Chile was  accounted  for  under  the  pooling‐of‐
interest method, while under  IFRS, and for external financial reporting purposes, the merger of the two banks was 
accounted  for  as  a  business  combination  in  which  the  Bank  is  the  acquirer  as  required  by  IFRS  3  “Business 
Combinations”.  Under  IFRS  3,  the  Bank  recognized  all  acquired  net  assets  at  fair  value  as  determined  at  the 
acquisition  date,  as well  as  the  goodwill  resulting  from  the  purchase  price  consideration  in  excess  of  net  assets 
recognized. 

 Allowances for  loan  losses are calculated based on specific guidelines set by the Chilean Superintendency of Banks 
based on an expected  losses approach. Under IFRS, IAS 39 “Financial  instruments: Recognition and Measurement,” 
allowances for  loan  losses should be adequate to cover  losses  in the  loan portfolio at the respective balance sheet 
dates based on an analysis of estimated future cash flows.  According to Chilean GAAP, the Bank records additional 
allowances  related  to  expected  losses  not  yet  incurred, whereas  under  IFRS  these  expected  losses must  not  be 
recognized. 

 Assets  received  in  lieu of  payments  are measured  at  historical  cost or  fair  value,  less  cost  to  sell,  if  lower, on  a 
portfolio basis  and written‐off  if not  sold  after  a  certain period  in  accordance with  specific  guidelines  set by  the 
Chilean Superintendency of Banks. Under  IFRS, these assets are deemed non‐current assets held‐for‐sale and their 
accounting treatment is set by IFRS 5 “Non‐current assets held for sale and Discontinued operations”. In accordance 
with  IFRS 5 these assets are measured at historical cost or fair value,  less cost to sell,  if  lower.   Accordingly, under 
IFRS these assets are not written off unless impaired. 

 Chilean companies are required to distribute at  least 30% of their net  income to shareholders unless a majority of 
shareholders  approve  the  retention  of  profits.  In  accordance with  Chilean  GAAP,  the  Bank  records  a minimum 
dividend  allowance based on  its distribution policy, which  requires distribution of  at  least 70% of  the period net 
income, as permitted by  the Chilean Superintendency of Banks. Under  IFRS, only  the portion of dividends  that  is 
required to be distributed by Chilean Law must be recorded, i.e., 30% as required by Chilean Corporations Law. 
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The  information  contained  herein  incorporates  by  reference  statements  which  constitute  ‘‘forward‐looking  statements,’’  in  that  they  include 
statements regarding the intent, belief or current expectations of our directors and officers with respect to our future operating performance. Such 
statements  include any  forecasts, projections and descriptions of anticipated  cost  savings or other  synergies. You  should be aware  that any  such 
forward‐looking statements are not guarantees of future performance and may involve risks and uncertainties, and that actual results may differ from 
those  set  forth  in  the  forward‐looking  statements as a  result of various  factors  (including, without  limitations,  the actions of  competitors,  future 
global economic conditions, market conditions, foreign exchange rates, and operating and financial risks related to managing growth and integrating 
acquired businesses), many of which are beyond our control. The occurrence of any such factors not currently expected by us would significantly alter 
the results set forth in these statements. 
 

Factors that could cause actual results to differ materially and adversely include, but are not limited to: 
 

 changes  in general economic, business or political or other  conditions  in Chile or  changes  in general economic or business  conditions  in  Latin 
America; 

 changes in capital markets in general that may affect policies or attitudes toward lending to Chile or Chilean companies; 
 unexpected developments in certain existing litigation; 
 increased costs; 
 unanticipated increases in financing and other costs or the inability to obtain additional debt or equity financing on attractive terms.  

 

Undue reliance should not be placed on such statements, which speak only as of the date that they were made. Our independent public accountants 
have not examined or compiled  the  forward‐looking  statements and, accordingly, do not provide any assurance with  respect  to  such  statements. 
These cautionary statements should be considered in connection with any written or oral forward‐looking statements that we may issue in the future. 
We do not undertake any obligation to release publicly any revisions to such forward‐looking statements to reflect later events or circumstances or to 
reflect the occurrence of unanticipated events. 

    


