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Disclaimer

Estas presentaciones pueden contener predicciones acerca de eventos futuros. Tales previsiones reflejan solo expectativas de los
administradores de la Compafia sobre condiciones futuras de la economia, ademas del sector de actuacion, del desempefo y de los
resultados financieros de la Compania, entre otros. Los términos "anticipa”, "cree", "espera”, "prevé", "pretende”, "planea”, "proyecta”,
"objetiva", "debera", asi como otros términos similares, apunan a identificar tales previsiones, que, evidentemente, involucra riesgos e
incertidumbres previstos o no por la Compafia y, por consiguiente, no son garantias de resultados futuros de la Compantia. Por lo tanto,
los resultados futuros de las operaciones de la Compaiia pueden diferir de las expectativas actuales, y el lector no debe basarse
exclusivamente en lainformacién aqui contenida. La Compafia no se obliga a actualizar las presentaciones y previsiones a la luz de nuevas
informaciones o de sus desdoblamientos futuros. Los valores informados para 2019 en adelante son estimaciones o metas.
Adicionalmente, esta presentacion contiene algunos indicadores financieros que no son reconocidos por el BR GAAP o IFRS. Estos
indicadores no tienen significados estandarizados y pueden no ser comparables a indicadores con descripcion similar utilizados por otras
companias. Proporcionamos estos indicadores porque los utilizamos como medidas de desempeio de la compania; no deben ser
considerados de forma aislada o como sustituto para otras métricas financieras que se hayan divulgado de acuerdo con el BR GAAP o
IFRS. Véaase las definiciones de flujo de caja libre, EBITDA ajustado y endeudamiento neto en el Glosario y sus conciliaciones en las
secciones de liquidez y recursos de capital, reconciliacion del EBITDA ajustado y endeudamiento neto. Informacién contable consolidada
auditada por los auditores independientes de acuerdo con los estandares internacionales de contabilidad (IFRS).
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MENSAJE DEL PRESIDENTE

Petrobras tuvo un buen desempefio financiero en el 2T19, aunque nos beneficiamos de factores externos mas alla de nuestro control,
como los precios del petréleo, la tasa de cambio BRL/USD y los “crack spreads”, y por eventos no recurrentes, como la desinversion
de activos.

La ganancia neta contable excluyendo los factores no recurrentes fue de US$ 1,3 mil millones y el flujo de caja operativo alcanzé US$
5,2 mil millones. Los avances en la exploracién del pre-sal, con menores costos de extraccién (US$6 por barril) y petréleo de mejor
calidad, permitieron al EBITDA ajustado en el negocio de exploracion y produccion (E&P) por barril de petréleo equivalente (boe)
alcanzar US$ 33,50 en el 2T19 contra US$ 29,50 en el afio pasado, a pesar de la caida en el precio promedio del petréleo Brent de US$
71,0 para USS 68,8.

Nuestra deuda bruta (incluidos los efectos del IFRS 16) sigue siendo alta en US$ 101,0 mil millones, con indices de apalancamiento
que van desde 2.5x hasta 3.0x, dependiendo de las métricas utilizadas. Petrobras adn enfrenta un apalancamiento financiero excesivo
para un productor de commodities y, por lo tanto, esta expuesto a la volatilidad de los precios y, en consecuencia del flujo de caja.
Los cargos financieros ain consumen alrededor del 40% del efectivo operativo, lo que destaca la necesidad de desinversiones para
reducir la deuda.

Por otro lado, terminamos el trimestre con una deuda neta de US$ 83,7 mil millones, que muestra un volumen de efectivo excesivo
de USS 17,4 mil millones al 30 de junio 2019. Esto se debi6 al hecho de que los ingresos de la venta de TAG se recibieron en los dltimos
dias de junio. En efecto, es solo una fotografia en un dia determinado y se esta utilizando el exceso de efectivo, y nuestro objetivo es
mantener un efectivo de US$ 6,0 mil millones dada la disponibilidad de lineas de revolving credit facilities. Por lo tanto, se espera que
la deuda bruta disminuya en el 3T19.

En aras de la transparencia y la eficiencia en la asignacidn de capital, revisamos el presupuesto de gasto de capital para 2019 de US$
16 mil millones a un rango de US$ 11 a US$ 12 mil millones. Es de destacar que estas cifras no contienen estimaciones de los montos
que se invertiran en las subastas de bloques petroleros este semestre, incluido el relacionado con los excedentes de la cesi6n
onerosa, que después de varios afnos de negociaciones, llegamos rapidamente a un acuerdo con el gobierno federal.

El retorno sobre el capital empleado hasta el momento es de alrededor del 8%, lo que destaca la necesidad imperiosa de iniciativas
para mejorar la asignacion de capital.

El ano ha sido muy intenso en la implementaciéon de nuestra agenda de transformacién impulsada por nuestros cinco pilares
estratégicos.

Las desinversiones totalizaron US$ 15 mil millones a fines de julio, en particular las transacciones de TAG, BR Distribuidora - la
primera privatizacién del mercado de capitales en la historia de Brasil, y los campos petroleros maduros. Todavia tenemos el 37,5%
del capital de BR, que en el futuro tenemos la intencion de vender parcial o totalmente. Mientras tanto, vale la pena beneficiarnos
como accionistas del enorme potencial de creacion de valor de BR con la flexibilidad que posee una empresa privada.

La desinversion de campos maduros, con baja productividad y altos costos de extraccion y donde no somos propietarios naturales,
ofrece excelentes oportunidades de altos retornos para Petrobras. Al mismo tiempo, su revitalizacion por parte de los nuevos
propietarios implica inversiones y creacion de empleo, con un impacto positivo en la actividad econémica.

En 27 dias, entre junio y julio, a nuestra iniciativa, firmamos dos acuerdos con CADE que permiten la apertura de dos mercados
principales, refinacion y gas natural.

Petrobras se ha comprometido a vender 8 refinerias, la mitad de su capacidad de refinacion. El primer paquete de 4 refinerias (RNEST,
RLAM, REPAR y REFAP) ya ha avanzado a la fase de recepcion de propuestas no vinculantes y los Teasers para el segundo paquete
(REMAN, LUBNOR, REGAP y SIX) se lanzaran el préximo mes.

Estamos firmemente comprometidos a desconectarnos por completo del negocio de transporte y distribucion de gas natural y
reducir nuestra participacion de compra a menos del 50%, centrandonos asi en la exploracién y la produccion.

Necesitamos servicios de activos de midstream, pero no necesitamos ser duefios de ellos. La idea es ser una compafia de activos
livianos en la corriente media y una compania de activos de clase mundial en la exploracion y produccion de petréleo y gas,
maximizando el rendimiento de cada délar invertido.

Estamos logrando gradualmente eliminar nuestra participacién en negocios que desangraran el efectivo de Petrobras durante varios
anos. Hemos celebrado un acuerdo con el Gobierno Uruguayo para la devolucion de las concesiones de distribucion de gas,
Montevideo Gas y Conecta, que requirié quince aportes de capital en quince afios, con un consumo de US$ 200 millones.

Con un programa de desinversion disefnado, la prioridad de aqui en adelante sera la estructuracién y ejecucion de transacciones.



m PETROBRAS

El programa PIDV se centr6 en los jubilados y jubilables ya contaba con 1.560 adhesiones para fines de julio, y varios empleados ya
habian se desligado de la empresa.

La bisqueda de costos mas bajos continué con la racionalizacién del uso del espacio de oficinas, lo que implica la liberacién de
edificios alquilados, el cierre de oficinas fuera de Brasil (Nueva York, Ciudad de México, Libia, Angola, Nigeria, Tanzania, Nigeria,
Turquia, Tokio) y una fuerte reduccién en la oficina de Houston. Al mismo tiempo, estamos disminuyendo el nimero de expatriados,
cuyo costo es relativamente alto. Hay varias otras iniciativas en marcha, que juntas daran lugar a importantes cortes de costos con
el tiempo.

Estamos creando una division de Transformacion Digital, que es fundamental para centrar los esfuerzos en modernizar la
infraestructura de tecnologia de la informacién, coordinar y profundizar las iniciativas de coordinacién para el uso intensivo de la
inteligencia artificial. La transformacion digital sera una palanca poderosa para aumentar la productividad y ahorrar costos.

La Universidad de Petrobras esta experimentando un reposicionamiento estratégico para convertirse en una universidad corporativa
efectiva con actividades estrechamente alineadas con nuestra agenda de transformacion. Estamos en el proceso de firmar acuerdos
con la University of Chicago Booth School of Business y el Departamento de Ciencias de la Computacion de la UFMG para capacitacion
en liderazgo, innovacién, finanzas e inteligencia artificial.

Elenfoque en la salud y la seguridad esta produciendo buenos resultados. TAR (tasa de accidentes registrables) ha caido a 0,88, por
debajo del promedio de la industria de petrdleo y gas y de nuestro propio limite de alerta) al mismo tiempo que estamos logrando
revertir la tendencia al alza en el robo de combustible, el lamado derivacion clandestina. Después del pico de 261 robos en 2018, en
los primeros siete meses de este afo tenemos una frecuencia de 174 en términos anualizados, incluso sin la implementacion del
programa Pré-Dutos.

Estamos muy seguros de que la implementacion juiciosa de nuestra agenda de transformacion podra cerrar la brecha de rendimiento
que nos separa de las mejores companias petroleras mundiales en el futuro y crear una base sustancial para nuestros accionistas.

Destaques del resultado del 2T19:

=  EBITDA ajustado de USS 8,3 mil millones, el 14% mas que en el 1T19, lo que refleja el aumento de Brent y diferencias de
conversion, lo que result6 en precios del petréleo mas altos.

= La Compaiifa registré ganancia neta de US$ 4,8 mil millones, 4,5 veces la ganancia neta del trimestre anterior, principalmente
debido a la conclusion de la venta de TAG.

*  Excluyendo los efectos de items no recurrentes y el IFRS 16, la ganancia neta de la Compaiiia seria de US$ 1,3 mil millones y el
EBITDA ajustado de US$ 8,5 mil millones.

= (on la expectativa de una mejora en la ganancia neta para el afo 2019, el Consejo de Administracion aprobé la distribucion
anticipada de la distribucion de remuneracion de los accionistas en forma de intereses sobre el patrimonio (JCP) por un monto
de RS 2,6 mil millones, equivalente a R$ 0,20 por accién ordinaria y preferente por circulacién, superando los RS 0,10 por accién
del trimestre anterior.

= Elflujo de caja libre fue positivo por decimoséptimo trimestre consecutivo, totalizando USS$ 2,9 mil millones. Este resultado se
obtuvo al mejorar la generacion operativa, por las mismas razones que impactaron positivamente el EBITDA, y la reduccion de
las inversiones en comparacion con el 1T19.

*= Enel2T19, la deuda neta continud su tendencia a la baja, cerrando en US$ 83,7 mil millones, bajando en US$ 11,9 mil millones
desde el 1T19. En el trimestre, hubo una amortizacién de US$ 2,2 mil millones, con nuevos fondos de apenas US$ 488 millones.

= Enel2T19, larelacion deuda neta ajustada/LTM EBITDA ajustado* cay6 a 2,52x desde 2,89x en el 1T19, aplicando los efectos del
IFRS 16 a lo largo del periodo del LTM EBITDA ajustado de 2018. Una vez que se eliminaron estos efectos, la relacion habria sido
1,89x enel 2T19.

*  Para mitigar los riesgos de contingencias legales, reconocimos gastos de US$ 0,3 mil millones para cerrar disputas fiscales y
ambientales que totalizaron una exposicion potencial de US$ 1,6 mil millones. Los gastos con demandas fiscales estan
relacionados con la adhesién al programa de amnistia ICMS en las provincias de Bahia y Ceara (gasto de US$ 94 millones por una
exposicion de US$ 470 millones) y los gastos ambientales se refieren al cumplimiento de las condiciones para Licencia ambiental
de Comperj (gasto de US$ 207 millones por una exposicion de US$ 1,2 mil millones).

= Envista de la oferta de acciones de BR Distribuidora, presentamos en este informe las operaciones de BR Distribuidora como
operaciones discontinuadas. Para el 3T19, estimamos una ganancia de capital antes de impuestos de US$ 3,6 mil millones
(incluida la ganancia en remensacién de US$ 1,9 mil millones).



Tabla 01: Principales Indicadores

US$ millones
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Ingresos de ventas 18.502 18.803 20.753 37.305 40.355 (1,6) (10,8) (7,6)
Ganancia bruta 7.702 6.590 8406 14.292 16.193 16,9 (8,4) (11,7)
Gastos operativos 2.183  (2.999) (3.824) (816)  (6.262) 173,0 157,0 87,0
Ganancia neta (Pérdida) - Accionistas

Petrobras recurrente 4811 1.070 2.794 5.881 4939 349,6 72,2 19,1
Ganancia neta (Pérdida) - Accionistas

Petrobras 1.315 1.237 3.042 2.552 4.652 6,3 (56,8) (45,1)
Flujo de caja operativo 5.226 4.710 7.100 9936 13.950 11,0 (26,4) (28,8)
Flujo de caja libre 2.874 2.897 4.305 5.771 8.111 (0,8 (33,2) (28,8)
EBITDA ajustado 8.326 7.294 8340 15.620 16.284 14,1 (0,2) (4,7)
EBITDA ajustado recurrente * 8.517 7.674 8.619  16.191  16.706 11,0 (1,2) (3.1)
Deuda bruta (US$ millones) 101.029 106.007 91712 101.029 91.712 (4,7) 10,2 10,2
Deuda bruta excluyendo el IFRS 16 (US$

millones) 75527 78810 91516 75527 91.516 (4,2) (17,5) (17,5)
Deuda neta (USS millones) 83.674 95525 73662 83.674 73.662 (12,4) 13,6 13,6
Deuda neta excluyendo el IFRS 16* (US$

millones) 58.172 68.328 73466 58.172  73.466 (14,9) (20,8) (20,8)
Deuda neta / EBITDA ajustado LTM (x) ** 2,71 3,10 2,79 2,71 2,79 (12,6) (2,9) (2,9)
Deuda neta / EBITDA ajustado de LTM

excluyendo el IFRS 16 (x) * ** 1,89 2,21 2,79 1,89 2,79 (14,8) (32,3) (32,3)
Délar de venta promedio 3,92 3,77 3,61 3,85 3,42 4,0 8,6 12,6
Brent (USS/bbl) 68,82 63,20 74,35 66,01 70,55 89 (7,4) (6,4)
Precio de venta del petréleo (US5/bbl) 64,79 59,05 67,75 62,01 64,99 9,7 (4,4) (4,6)
Precio de derivados basicos - Mercado

interno (R$/bbl) 78,53 73,65 81,00 76,11 79,95 6.6 (3.1 (4,8)
TAR (tasa de accidentes registrada por

millén de horas hombre) 0,88 1,02 1,06 0,88 1,06 (0,1) (0,2) (0,2)
ROCE ajustado excluyendo el IFRS 16 -% 7,83 8,40 5,30 783 5,30 (0,1) 0,5 0,5

*Véase la conciliacion de la ganancia neta y EBITDA ajustado eliminando items especiales y los efectos del IFRS 16 en la seccion de items especiales.
** Véase los efectos del IFRS en la seccion de adopcion del IFRS 16 en la pagina 14.

** Index calculado utilizando el endeudamiento en reales.
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Resultados Consolidados

La principal moneda funcional del Grupo Petrobras es el real brasilefio, que es la moneda funcional de la empresa matriz y sus filiales
brasilefias. Como la moneda de presentacion del Grupo Petrobras es el dolar estadounidense, los resultados de las operaciones en
reales brasilefios se convierten a d6lares estadounidenses utilizando los tipos de cambio promedio vigentes durante el periodo. Para
obtener informacion detallada sobre los efectos de la conversion de divisas en el estado de resultados de la Compafiia, consulte el
item VIl “Efectos de la conversion de divisas en los resultados de las operaciones del 2T 2019".

Tabla 02: Ingresos Netos

US$ millones 2(2)(_:;9(;0)

Diésel 5.949 5.419 5.871 11.368  10.572 9,8 (7,7) 75
Subvencion del Diésel - - 149 - 149 - (100,0) -
Gasolina 2.598 2.347 3.140 4.945 5.967 10,7 (25,3) (17,1)
Gas licuado de petréleo (GLP) 1.090 1.010 1.120 2.100 2.276 7.9 (9,8) (7,7)
Queroseno de aviacion (QAV) 946 978 945 1.924 1.933 (3,3) 3,5 (0,5)
Nafta 475 420 543 895 1.115 13,1 (22,7) (19,7)
Oleo combustible (incluido el binker) 259 286 231 545 524 (9,4) 23,8 4,0
Otros derivados del petrdleo 832 835 885 1.667 1.787 (0,4) (5,6) (6,7)
Subtotal de derivados 12149  11.295 12.884 23444 24.323 7,6 (12,3) (3,6)
Gas natural 1.417 1.516 1.280 2.933 2.520 (6,5) 18,4 16,4
Renovables y nitrogenados 62 79 78 141 165 (21,5) 13 (14,5)
Ingresos de derechos no ejercidos* 169 165 130 334 362 2,4 26,9 (7,7)
Energia electrica 162 497 520 659 873 (67,4) (4,4) (24,5)
Servicios, agenciamiento y otros 178 329 346 507 813 (45,9) (4,9) (37,6)
Total mercado interior 14137 13.881 15238 28.018 29.056 1,8 (8,9) (3,6)
Exportaciones de petroleo, derivados y otros 3.937 3.857 3.858 7.794 7.909 2,1 - (1,5)
Ventas de las unidades internacionales 428 1.065 1.657 1.493 3.390 (59,8) (35,7) (56,0)
Total mercado externo 4.365 4922 5.515 9287 11.299 (11,3) (10,8) (17,8)
Total 18.502 18.803 20.753 37.305 40.355 (1,6) (9,4) (7,6)

Los ingresos por ventas totalizaron US$ 18,5 mil millones en el 2T19, el 1,6% menos que en el 1T19. Esta reduccién se explica por los
efectos de diferencia de conversion. En reales brasilefios, los ingresos por ventas aumentaran el 2,4%, principalmente por: (i) el
aumento en los precios internacionales del petréleo y la apreciacion del délar, que promediaron 9,0% y 4,0% por encima del trimestre
anterior, respectivamente, resultando en precios mas altos de venta de diésel y gasolina (US$ 539 millones); (ii) la mejora en el crack
spread de los precios de la gasolina y la nafta; (iii) el mayor volumen de ventas de diésel y GLP en Brasil, debido a la estacionalidad
del mercado (USS 0,4 mil millones) y; (iv) mayores ingresos por exportaciones que reflejan mayores precios de las commodities (US$
80 millones).

Estos resultados positivos fueron parcialmente compensados por la reduccién en las ventas de unidades internacionales (US$ 637
millones), como resultado de la venta de las companias de refineria de Pasadena y distribucion en Paraguay, y la reduccion en los
ingresos por ventas de electricidad (US$ 335 millones), lo que refleja precios mas bajos debido a las mejores condiciones hidrolégicas.

El aumento en la produccién de petréleo este trimestre adn no se ha reflejado en los ingresos, con 73 mil bpd como exportacién en
andamiento, que se reconoceran en el 3T19.

* Ingresos por derechos no ejercidos por clientes bajo determinados contratos con clausulas take or pay y ship or pay.
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Tabla 3: Costos de los Productos Vendidos

US$S millones

Materias primas y productos para reventa (3.711) (4.165) (4.885) (7.876) (8.441) 11,0 24,0 7,0
Depreciacion, agotamiento y amortizacion * (3.015) (3.140) (2.830) (6.155)  (5.900) 4,0 (7,0 (4,0
Participaciones gubernamentales (2.605) (2.398) (3.033) (5.003) (5.507) (9,0) 14,0 9,0
Materiales y servicios contratados ** (636) (1.670) (720) (2.306) (2.501) 62,0 12,0 8,0
Gastos de personal (833) (840) (879) (1.673) (1.813) 1,0 5.0 8,0
Total (10.800) (12.213) (12.347) (23.013) (24.162) 12,0 13,0 5,0

El costo de los productos vendidos fue de US$ 10,8 mil millones en el 2T19, una disminucién de US$ 1,4 mil millones durante el 1T19.
Aligual que en los ingresos, el aumento de la produccion no se reflejo en el resultado, debido a una menor participacion del petréleo
nacional en productos derivados asociados con las exportaciones en curso, lo que contribuyé a reducir los costos con materiales.

Ademas, hubo una reduccion relacionada con la conclusion de desinversiones de unidades internacionales (Pasadena y Paraguay),
por un monto de US$ 0,38 mil millones. También tuvimos menores costos de importacién de gas natural (US$ 0,3 mil millones), debido
a menores volimenes y optimizacion de los costos de suministro debido a la mayor participacion de GNL, menores costos, en el mix
de ventas.

Por otro lado, el aumento en los precios internacionales de los precios de las commodities y la depreciacion del real resultaron en
mayores gastos con participaciones gubernamentales de aproximadamente US$ 200 millones.

Tabla 04: Gastos Operativos

USS millones

Gastos con ventas, generales y

L . -1,494 -1,467 -1,663 -2,961 -3,320 -1.8 10.2 10.8
administrativos
Ventas -935 -903 -1,706 -1,838  -2,161 -35 15.5 14.9
Materiales, servicios, alquileres y otros -740 -686 -761 -1,426  -1,576 -7.9 2.8 9.5
Depreciacion, deplecion y amortizacion -142 -136 -35 -278 -92 -44  -305.7 -202.2
Pérdidas de créditos esperadas 2 -29 -258 -27 -388 106.9 100.8 93.0
Gastos de personal -55 -52 -52 -107 -105 -5.8 -5.8 -1.9
Generales y administrativas -559 -564 -557  -1123  -1,159 0.9 -0.4 3.1
Gastos de personal -359 -369 -366 -728 -747 2.7 1.9 2.5
Materiales, servicios, alquileres y otros -153 -153 -170 -306 -354 0.0 10.0 13.6
Depreciacion, deplecion y amortizacion -47 -42 -21 -89 -58 -119  -1238 -534
Costos exploratorios para la extraccion de
6leoy gas -100 -174 -162 -274 -298 42.5 38.3 8.1
Costos con investigacion y desarrollo
tecnolégico -146 -138 -164 -284 -316 -5.8 11.0 10.1
Impuestos -66 -93 -94 -159 -234 29.0 29.8 321
Otros (gastos) ingresos 3989 -1,127 -1,741 2,862 -2,094 453.9 329.1 236.7
Total 2183 -2999 -3,824 -816  -6,262 172.8 157.1 87.0

En el 2T19, los gastos de venta, generales y administrativos totalizaron US$ 1,5 mil millones, un aumento del 1,8% con relacién al
1T19, principalmente debido al aumento en los gastos de logistica para el uso de tuberias y TAG (US$ 63 millones), considerando que
Petrobras comenz6 a pagar por el uso de las tuberias después de la venta del 90% de su participacion en junio, y mayores gastos de
personal debido a remuneracion variable y concentracion de vacaciones en el 1T19.

* A partir del 2019, la compania adopt6 el IFRS 16 prospectivamente y tuvo impactos en la depreciacion. Para obtener informacion adicional, consulte el capitulo

Impactos del IFRS 16 en la pagina 14.
** Incluye arrendamientos a corto plazo (plazo de 12 meses 0 menos) y variaciones de inventarios.
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Los gastos de exploracién para la extraccién de petréleo y gas en el 2T19 fueron de US$ 100 millones, una disminucién de USS$ 74

millones en comparacién con el 1T19, debido a menores gastos con pozos secos.

Los ingresos operativos totalizaron US$ 2,2 mil millones en el 2T19 contra un gasto operativo de US$ 3,0 mil millones en el 1T19. Este
resultado refleja la ganancia de capital de US$ 5,5 mil millones de la venta de TAG, asi como la menor provisién para pérdidas por en
demandas judiciales, en US$ 142 millones, y la ganancia por el reembolso de US$ 79 millones de la Operacién Lava Jato. La venta de
activos del campo Polos Pampo y Enchova y Badna por un total de USS$ 1,5 mil millones permitié la reversién de impairments
anteriores por un monto de US$ 494 millones.

El siguiente es un desglose del impairmet reconocido en el trimestre:

Activos por naturaleza Impairment Detallamiento

Después de la aprobacion de la venta de Pampo y Enchova (10 concesiones), se
comprobé la capacidad de recuperacion del valor contable de estos activos
considerando el valor razonable neto de los gastos de venta, lo que resulté en una
reversion de la pérdida.

Campos de produccion de
E&P Brasil en proceso de 494
venta

Inversiones con licencia ambiental, como resultado del acuerdo de ajuste de
Comperj (233) conducta para terminar las acciones civiles pablicas que cuestionan la licencia
ambiental de COMPERJ
Buque sonda NS-30 (174) Después de aprobar la venta del activo, se determiné la diferencia entre el valor de
(Vitoria 10,000) venta esperado y el valor en libros del activo.

Revision de la composicion del polo Parque das Baleias, excluyendo los campos

Parque das Baleias (109) Cachalote y Pirambu, que fueron probados individualmente.
Otros (2)
Total -20

En el 2T19 se llevaron a cabo pruebas de impairment, motivadas por la aprobacion de la venta de los activos del Polo de Pampo y
Enchova y el buque sonda NS-30. En el primer caso, fue considerado el valor justo neto de los gastos de venta que resultaron en una
reversion de pérdidas debido a la devaluacion. En el segundo caso, el impairment se produjo debido a la diferencia entre el valor de
venta esperado y el valor en libros del activo.

Conrespecto a Comperj, dado que no se tiene expectativa de que flujos de efectivo futuros retornen las inversiones de las respectivas
inversiones, fueran reconocidos pérdidas adicionales en el resultado. En este trimestre, el mayor valor de impairment fue ocasionado
por la firma de un acuerdo de ajuste de conducta para terminar las acciones civiles piblicas que cuestionan el cumplimiento de las
condiciones ambientales que se refieren a las licencias ambientales del Comper;j.

Finalmente, se realiz6 una revision de la composicion del Polo Parque das Baleias, excluyendo los campos Cachalote y Pirambd, que
han sido testados individualmente, lo que resulta en el reconocimiento de pérdidas por desvaluacion.

Las paradas no planeadas de P-25 (Albacora) y FPSO Cidade de Mangaratiba (Lula) y la inactividad de P-37 y P-33 (Marlim)
aumentaron los gastos en USS 65 millones en el 2T19.




EBITDA Ajustado

En el 2T19, el EBITDA ajustado consolidado alcanzé US$ 8,3 mil millones, el 14% mas que US$ 7,3 mil millones en el 1T19, como
resultado del aumento del Brent y la apreciacion del délar frente al real - lo que resulté en precios mas altos de derivados — de la
realizacién de inventarios formados a menores costos en el periodo anterior, del mayor volumen de ventas de diésel y mejores
margenes para gasolina, nafta y gas natural.

EBITDA Ajustado E&P USS/boe
335

29,5 29,3

14,7

2015 2016 2017 2018 1T19 2719
Brent 56,0 43,5 54,3 71,0 63,2 68,8

El crecimiento del EBITDA ajustado del E&P/boe ha estado mejorando constantemente debido principalmente a la mayor
participacion de pre-sal en nuestra produccion total, que tiene: (i) mayor margen, decurrente de mejor calidad del oleo por ser un
oleo mas ligero en comparacion con otros oleos disponibles en Brasil y, por lo tanto, tiene un descuento menor en comparacién con
Brent; y (ii) menor lifting cost, considerando que la mayor productividad.

La mejora constante en el indice puede verse por su analisis de Brent a lo largo de los afos. En todos los periodos analizados, la tasa
de crecimiento del indice super6 la de Brent desde (2017, 2018 y 2T19) o, en los casos en que Brent cayé, el indice mostré un ligero
aumento (2016) o una disminucion proporcionalmente menor que la caida del Brent (1T19). Al observar todo el periodo analisado
(2015 X 2T19), vemos que el indice EBITDA Ajustado E&P/boe aumenté el 128%, mientras que el Brent aument6 el 22% en el mismo
periodo.

EBITDA Ajustado Refino USS/bbl

173

14,3
12,3

78 7.4 69

2015 2016 2017 2018 1T19 2719
Brent 56,0 43,5 54,3 71,0 63,2 68,8

Con respecto al indice EBITDA Ajustado de la Refinacién en US$/bbl, el comportamiento es el opuesto a del E&P. En el 2016, con la
caida de Brent tuvimos margenes mas altos y, por lo tanto, un mejor indice. Sin embargo, a partir de este afo, el entorno competitivo
aumento6 con nuevos participantes y la consiguiente pérdida de market share. Como resultado, para maximizar el resultado, fue
necesario comprimir los margenes, lo que resulté en la caida del indice. En el mismo periodo, hubo un aumento en Brent, que también
contribuyé a la caida del margen.
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Tabla 06: Resultado Financiero

2T19X | 2T19X | 2019x
US$ millones 2T19 | 2T-2019 | 2T-2018 mm 1T19 | 2T18 | 2018 (%)

Ingresos financieros 257 1.166 589 1.482 29,2 (71,5) (60,3)
Ingresos con aplicaciones financieras y
titulos pablicos 114 125 150 239 292 (8,8) (24,0) (18,2)
Ganancias con acuerdos firmados (sector
eléctrico) 1 2 242 3 242 (50,0) (99,6) (98,8)
Desgaste en la recompra de valores
distintos de acciones 80 - 574 80 574 - (86,1) (86,1)
Otros 137 130 200 267 374 5.4 (31,5) (28,6)
Gastos financieros (1.591) (1.777) (1.460) (3.368) (3.235) 10,5 (9,0) 41
Gastos de financiacién (1.233) (1.314) (1.546) (2.547) (3.152) 6,2 20,2 (19,2)
Gastos de arrendamientos mercantiles*  (452) (333) (2) (785) (6) (35,7) (22.500, 12.983,3
Ganancia en la recompra de valores
distintos de acciones (1 (184) (185) (185) (604) 99,5 99,5 (69,4)
Cargos financieros capitalizados 347 346 491 693 988 03 (29,3) (29,9)
Actualizacion financiera de la provision de
desmantelamiento (202) (209) (166) (411) (349) 33 (21,7) 17.8
Otros (50) (83) (52) (133) (112) 39,8 38 18,8
Variaciones monetarias y cambiarias,
liquidas (928) (715) (523) (1.643) (1.282) (29,8) (77,4) 28,2
Variaciones cambiarias (202) (19) 242 (221) 234 (963,2) (183,5) (194,4)
Reclasificacion de la cobertura de hedge  (739) (755) (789) (1.494) (1.610) 21 6.3 (7.2)
Otros 13 59 24 72 94 (78,0) (45,8) (23,4)
Total (2.187) (2.235) (817) (4.422) (3.035) 2,1 (167,7) 45,7

En el 2T19, el resultado financiero neto fue negativo en US$ 2,2 mil millones, ligeramente mejor que el 1T19, principalmente debido
a los efectos de diferencia de conversion, la depreciacion del délar frente a la exposicion pasiva en euro y la apreciacion del délar
frente a la exposicién pasiva en libras. Las variaciones monetarias y cambiarias redujeron las ganancias en USS$ 928 millones, en
comparacién con la reduccién de US$ 715 millones en el 1T19.

Los ingresos financieros alcanzaron US$ 332 millones en el 2719, un aumento del 29,2% con respecto al 1T19, principalmente debido
a la ganancia con la firma de un anexo que complementa el acuerdo de confesion de deuda del 2018 firmado con Amazonas Energia.
En el 2T19, los gastos financieros disminuyeron el 10,5% en comparacién con el 1T19, principalmente debido a menores gastos
financieros, como resultado de nuestros esfuerzos de desapalancamiento, y menores costos de recompra de titulos de deuda en el
mercado de capitales.

Ganancia Neta atribuible a los accionistas de Petrobras

La ganancia neta en el 2T19 alcanzé US$ 4.811 millones, equivalente a US$ 0,36 por accién y 4,5 veces el resultado del 1T19, como
resultado de la ganancia con la venta de TAG, parcialmente compensado por las mayores variaciones negativas por diferencias de
conversion y la mayor tasa efectiva de impuesto sobre la renta y contribucién social debido al mayor resultado antes de los tributos
y baja de activos por impuestos diferidos en parcela de provision judicial.

Ganancia Neta atribuible a los accionistas de Petrobras y EBITDA ajustado recurrente

La ganancia neta excluyendo el impacto de los elementos no recurrentes fue de US$ 1.315 millones y EBITDA ajustado de US$ 8.517
millones. En la ganancia neta los items no recurrentes totalizaron US$ 5,3 mil millones antes de impuestos, en particular: (i) ganancias
por ventas de activos (USS 4,9 mil millones), (i) pérdidas con contingencias judiciales (US$ 212 millones), (iii) Programa de
Desligamiento Voluntario - PIDV (US$ 85 millones). El EBITDA ajustado se vio afectado principalmente por pérdidas con
contingencias ju